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RESUMEN:

En el siguiente trabajo académico, se analizan el impacto y consecuencias de la recesidn econémica de
2008 en el seno de la clase media espafiola. La realidad ha mostrado la crudeza de la recuperacion, lenta
y débil en aquellos con menos recursos, demostrando que las diferencias en el nivel de formacién y
conocimiento influyen significativamente en las respuestas de los hogares, acrecentando la desigualdad.
Mencién aparte requiere la poblacion joven, principal relevo generacional y futuro de la clase media,
quien adolece a partes iguales de la temporalidad, la precariedad y el desempleo. Hemos encontrado
una relevante brecha estructural que certifica las importantes diferencias entre hombres y mujeres,
siendo estas ultimas las mas afectas por la llegada de la recesidn y quienes ostentan, en mayor medida,
la precariedad y la temporalidad. Conviene destacar el efecto igualador de la crisis en la brecha de
género estructural del desempleo. La creciente representatividad de los estratos de la clase media en los
indicadores de pobreza y exclusion muestra las consecuencias de una crisis, aparentemente superada,
gue ha mermado instituciones y sociedad por igual.

Palabras clave: Clase media | Temporalidad | Recesién | Precariedad | Desigualdad | Desempleo

ABSTRACT:

The following paper, analyzes the impact and consequences of the 2008 economic recession within the
Spanish middle class. The reality has shown the harshness of the recovery, slow and weak in those with
fewer resources, testing how differences in the education and knowledge levels have significantly
influence in the responses of households, increasing inequality. Special mention requires the young
population, the main generational change and future of the middle class, who suffers in equal parts
from the temporality precariousness and unemployment. We have found a significant structural gap
that certifies the important differences between men and women, the latter being the most affected by
the arrival of the recession and those who have the greatest precariousness and temporality. It is worth
noting the equalizer effect of the crisis on the unemployment gender gap. The growing
representativeness of the middle class in the indicators of poverty and exclusion shows the
consequences of a crisis, apparently overcome, that has diminished institutions and society alike.

Keywords: Middle class | Temporality | Recession | Precariousness | Inequality | Unemployment



1. INTRODUCCION:

La crisis econdmica que golped al mundo en la primera década del siglo XXI supuso un antes y un después para
la sociedad generando profundas pérdidas y originando dafios que aun no han sido reparados. La concepcion
de la economia y el conjunto de medidas para afrontar las distintas recesiones han transformado por completo
a la disciplina llegando a crear profundos y destacados debates internos como nunca hasta la fecha se habian
dado. La reputacion de los propios economistas quedd de hecho en entredicho, llegando a desacreditar juicios
y analisis de reputados profesionales que, unido a la falta de consenso respecto a la politica econdmica,
terminaria por debilitar a la propia ciencia. Respecto al tema principal del trabajo académico, durante la
elaboracion del mismo trataremos de analizar la magnitud del impacto de la recesion econémica sobre el
estrato central de la sociedad moderna: la clase media. Dedicaremos amplios esfuerzos para definirla y
ubicarla, pero también a estudiar el conjunto de consecuencias sociales y econdmicas de la crisis en el seno de
la sociedad. La evolucién de la riqueza, la destruccion de empleo o las consecuencias sociales de la recesion
seran objeto de estudio para el siguiente trabajo. En definitiva, el contexto de la clase media resultante tras la
crisis y los agentes externos responsables ocuparan gran parte de nuestros esfuerzos. En lo referido a la
motivacion personal, cabe destacar que el contexto econémico en el que mi generacién ha crecido y se ha
desarrollado es relevante para la explicacion del mismo. La ferocidad del impacto de la crisis y la abyeccién de
determinadas instituciones propiciaron un escenario de degradacién social e incertidumbre que despertaron
en mi interior la inquietud por conocer las causas y entender el origen.

Mi principal ambicién y el propdsito de la elaboracién de este trabajo, viene determinada por la realizacion de
un analisis del conjunto de las consecuencias e implicaciones sociales que tuvo la recesién en la clase media de
nuestro pais. Pese a que el impacto de la crisis fue generalizado y distintos continentes experimentaron las
graves consecuencias de la recesion en el seno de sus economias, es cierto que hubo determinados paises que
adolecieron en mayor medida dicho impacto. Fruto de ello y dado que Espafia, junto con distintos paises del
sur de Europa, fue uno de los mas afectados, trataré de entender por qué y analizaré las consecuencias del
golpe econdmico, haciendo especial hincapié en la base de toda economia moderna, la clase media. Su origen y
relevancia dentro del sistema econdmico, su evolucidon y estado tras la recesion, serdn analizados y expuestos.
La divisidon y estructuracién del trabajo tratara de evolucionar a lo largo del mismo, con el propdsito de
profundizar de manera escalonada y ordenada en los distintos factores y aspectos que se analizardan mas tarde.

A continuacién se presentan el conjunto de preguntas de investigacidn sobre las cuales se cimienta el trabajo
académico y a las que trataremos de dar respuesta:

¢Qué entendemos por clase media? Profundizacion
y contextualizacion del concepto.

¢Cual ha sido la evolucion de la renta y el gasto de
la clase media durante la crisis y de que manera ha
afectado esta a dicho estrato?

¢De qué manera se ha debilitado la clase media y
qué implicaciones ha tenido en los niveles de
desigualdad?

¢Cuales han sido las principales consecuencias de la
recesion en el empleo y las condiciones de vida de
la clase media?

¢Como se antoja el futuro de la clase media
espafiola?




Respecto a la metodologia empleada para la elaboracién del estudio y el andlisis del conjunto de datos, hemos
optado por combinar una revision completa y profunda de la bibliografia disponible en base a distintos trabajos
académicos enfocados en los diversos aspectos a analizar en el trabajo de fin de grado. Diferentes lecturas de
libros divulgativos de los mas prestigiosos economistas, los cuales han analizado el impacto de la recesion
desde diferentes angulos; materiales de bdsicos de micro-macroeconomia; y por ultimo, la revisién y
elaboracion de tablas y graficos tomando como base estadistica los principales institutos nacionales y europeos
(INE Y EUROSTAT).

El analisis comenzard con una contextualizacidn histérica de la clase media y su origen, desarrollando los
distintos tipos de la misma y su evolucién con el paso del tiempo. Conocedores de la relevancia del
keynesianismo para el desarrollo de la figura de la clase media, trataremos de describir las bases de este
sistema econdmico y su encaje en el apartado historico. Ademas de ello, introduciremos el keynesianismo en
Espafia y trataremos de contextualizar el origen de la crisis de 2008 y el contagio del sistema financiero
espafiol. En el siguiente apartado trataremos de enfrentar el mayor desafio del estudio, la compleja tarea de
definir la clase media. Ademas, desarrollaremos sus caracteristicas principales y estructuraremos el sistema de
distincion de clases en base al marco tedrico actual.

El estudio de la relevancia de la clase media para nuestro sistema pasara por el analisis de la demanda interna y
el peso de esta sobre el sistema econdmico en su conjunto, pieza angular de todo modelo keynesiano. El
impacto de la crisis en el seno de la sociedad supondra un reto mayusculo y nos exigira un analisis exhaustivo
de la situacion del mercado laboral, las diferencias entre distintos géneros y el contexto socioecondémico del
futuro de la sociedad, la poblacidon joven. La precariedad, la desigualdad y las dificultades econémicas de los
hogares completaran nuestro estudio con la intencién de descubrir en qué condiciones ha quedado la clase

media.

2. CONTEXTO INICIAL

2.1 LA CLASE MEDIA Y SU ORIGEN

Previo a la definicién y contextualizacién de la clase media y su origen, debiéramos de realizar una breve
distincion entre clase media y clase media moderna, con objeto de dejar claro a cerca de cual de ellas versara el
trabajo académico en cuestidn y con motivo de analizar sus diferencias y la evolucion acontecida entre ambas.
El origen, definicion e identificacién acerca de la clase media suponen un verdadero quebradero de cabeza,
bien por la holgada imprecision de su definicion, por la ambigledad de los limites establecidos por algunos
economistas para su cerco o también por el mas que acalorado debate y discusion que genera su
documentacion. Dejando claro desde el principio de su obra que el término en cuestién es muy ambiguo y que
requiere de precisién y aclaracién, Louis Chavuel (2000) destaca la fragmentacion social del estrato que
estamos intentando analizar y la completa falta de consenso entre tecndcratas que no hace sino entorpecer el
estudio’. En cuanto al contexto primigenio de la clase media, ya en la antigua Roma se nos menciona un estrato
en particular, los gremiosz, sin privilegios y hechos a si mismos, ubicados en el centro, sometidos por
adinerados y poderosos aunque con estatus superior a las castas mas bajas. Mas tarde los gremios
evolucionarian hacia un nuevo concepto, el burguense3, siervo de la nobleza pero extendido y afianzado en la
sociedad gracias a las figuras del comercio y el crédito. Continuando con la contextualizacion de Chavuel y con
el consenso de muchos otros historiadores, el término clase media hace referencia al estrato social propio del
siglo XVIII, un nuevo grupo socioeconémico que surge como resultado de las distintas fragmentaciones de la

! Chavuel enfatiza en su obra “La desestabilizacién de las clases medias” acerca de la falta de consenso respecto a la
definicidn del concepto a consecuencia de las distintas degradaciones que dicho estrato viene experimentando.

% En su obra Los enemigos del comercio, Antonio Escohotado destaca el dinamismo de dicho estrato como principal ventaja
sobre el resto de estamentos, inamovibles. El autor limita el ascenso de los gremios a su coexistencia con clero y nobleza.

* El desarrollo econdmico, unido al complejo y aspiraciones de dicho estrato terminarian por influir en la futura presencia 'y
representatividad dentro de la sociedad.



sociedad a causa de la decadencia de los resquicios propios del sistema feudal y el conjunto de
transformaciones fruto de la primera revolucidon industrial. Dicha clase media vendria conformada
principalmente por dos grupos. En primer lugar la incipiente burguesia, con origenes dispares, desde el
enriquecimiento propio por la industria, pasando por los grandes terratenientes agricolas, hasta los grandes
prestamistas y comerciantes. Por otro lado, la baja nobleza conformaria también este grupo, en ocasiones
tendiendo a mezclarse con los burgueses anteriormente mencionados, en aras de preservar un cierto estatus
econdémico. En contraposicion, la clase media moderna (principal objeto de estudio de nuestro trabajo) surge
posteriormente como evolucidn de la clase media original y como respuesta a la cimentacién de un nuevo
sistema que trataria de aglutinar y alinear a los diferentes agentes econdmicos, tales como el Estado, las
empresas y los individuos en un ciclo conjunto donde la figura del consumo actuase como adhesivo. No esta
clara la fecha exacta del surgimiento de la clase media, pues los historiadores difieren entre mediados de siglo
XIX* y principios del siglo XX. Esta evolucién de la clase media original pasaria a concentrar a todos aquellos
individuos que estuviesen ubicados por influencia y por recursos econdmicos, entre los estratos mas populares
y los mas poderosos.

La influencia de la economia politica y de sus clasicos (Bentham, Smith) terminaria por influir de manera
notable en la acufacién del término “homo oeconomicus”, definiéndolo como aquel ser individualista,
utilitarista, racional y competitivo, desarrollando con profundidad la evolucion hacia el individuo moderno
sobre cuyos hombros descansaria el nuevo sistema. En el origen de los principios, dicho estrato estaria
compuesto en su mayoria por los artesanos de la urbe, dando pie y cediendo la entrada al grupo social a
burdcratas y tecndcratas del estado que con el paso del tiempo adquirirdan el nombre de altos funcionarios. El
desarrollo de la urbe y del pais ird indiscutiblemente de la mano del desarrollo del estado, generando entre
otros magnificacién de las dimensiones del ente publico y por consiguiente de sus empleados, entrelazando el
interés nacional con las politica publicas (Pinto, 1971). La segunda revolucidn industrial terminaria por moldear
y asentar la clase media moderna, propindndole un puesto crucial en el sistema socio-econédmico
contemporaneo. De hecho, se tiende a subestimar de manera notable el efecto de la revolucién industrial
sobre la poblacidn, permitiendo aumentos notables en la productividad los cuales a su vez lograrian que los
individuos medios aspirasen a algo mas que una vida de subsistencia, empleando dichos excedentes en un
aspecto en concreto, el consumo (Stiglitz, 2012).

La progresiva universalizacidn y acceso a la educacion y la necesidad del sistema adoptado a mediados del siglo
XX, contribuirian de manera notable al desarrollo de la clase media sobre el total de las clases funcionando en
muchos casos como ascensor social, al permitir mediante el acceso a oposiciones publicas y titulaciones
superiores el salto a un estrato superior y llegando a aglutinar para si las cominmente denominadas
profesiones liberales que hasta entonces habrian pertenecido a los estratos mas pudientes. Lo mismo se extrae
del estrato inferior, pues el desarrollo econdmico en multitud de profesiones y la evolucion del poder
adquisitivo habrian influenciado en el ascenso social de profesiones y labores histéricamente conocidas como
clases desfavorecidas hasta ubicarse en la clase media baja. Como podemos ver se trata de un proceso largo y
complejo que aproximadamente duraria medio siglo y que ensanchd ain mas las diferencias y fronteras entre
los extremos de la clase media.

2.2 KEYNESIANISMO Y CLASE MEDIA

Los conjuntos de medidas adoptadas fruto de distintos sucesos histdricos, tales como el crack del 29, la
segunda guerra mundial o los acuerdos de Bretton Woods, fueron cimentando paso a paso la construccion de
keynesianismo y sus distintas bases. Entendiendo el Keynesianismo como un sistema productivo capitalista con
determinadas porciones de equidad, uno de sus principales elementos fue el “fordismo”. El fue de hecho su
principal elemento transmisor al funcionar como el modelo de acumulacién productivo. La reciente integracion
de los postulados macroecondmicos junto con la microeconomia neoclasica, dejarian entrever los efectos de

4 . . . . . . .
Referencia a la Alemania Guillermina marcada por las profundas transformaciones sociales fruto de la evolucion del
sistema feudal a consecuencia de la revolucion industrial.



esta Ultima sobre el individuo medio, desarrollando el nuevo sistema en torno a dos roles principales:
consumidor y unidad de produccién. Dichos roles limitarian la participacion e influencia del hombre,
empujandole a respuestas mecanicas ante estimulos econémicos tal y como desarrolla Ernesto O'Connor
(2009)5. De ahi se extrae la limitada pero esencial figura de la clase media, un estrato basico en el sistema
Keynesiano sobre el cual se cimientan entre otros, el mantenimiento de las distintas instituciones o el ciclo
circular de la demanda interna alimentado por el consumo de masas.

Imagen 1: Modelo de equilibrio Keynesiano
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Fuente: Elaboracion propia en base a modelos de Keith Siilats (2014):

El modelo de equilibrio general trata de simplificar y resumir de manera loable el funcionamiento del modelo
keynesiano y los distintos papeles que ejercen el conjunto de los agentes en la economia. Hablando de
Keynesianismo, debiéramos comentar previamente diversas caracteristicas y factores que entran a colacién. En
primer lugar, el sistema keynesiano en contraposicion a otros modelos, acepta e interioriza el papel interventor
del estado en la economia como medio para contener y corregir los distintos desequilibrios y desajustes
ciclicos. Para ello se vale principalmente de dos herramientas: la herramienta fiscal y la herramienta
monetaria®. La primera (y quizas la mas recurrida por los propios estados) asume dos principales vias: el gasto
publico en sus distintas vertientes como incentivador de la economia y la fijacién de diferentes niveles de
impuestos. Por otro lado, la herramienta monetaria utiliza dos vias completamente diferentes. En primer lugar
la regulacion de los tipos de interés por parte del banco central o instituciones similares en aras de influir en el
coste de endeudamiento y por ende y en la inversién, en segundo lugar la regulacién de la masa monetaria y el
dinero en circulacion procurando inyecciones circunstanciales o retirando en funcidn del ciclo y las necesidades
del sistema.

Como podemos observar el sistema keynesiano acepta y requiere de la intervencion del estado. De hecho éste
funciona como un agente mas de la economia junto a empresas, bancos y trabajadores, formando una
indisoluble parte del sistema. Por tanto, dentro del propio sistema capitalista, el modelo keynesiano trata de
conducir y mantener a la economia hacia el equilibrio mediante el binomio mercado-estado. Uno de los
principales instrumentos del modelo keynesiano y sobre el cual se cimientan modelos cruciales como el “flujo
circular de la renta” es la demanda agregada. Se trata de la suma total de los distintos servicios y bienes que
Estado, empresas y consumidores estan dispuestos a adquirir a un determinado nivel de precios. Los 2
principales factores que alteran y modelan la DA son los instrumentos fiscales y monetarios comentados
previamente.

O'Connor enfatiza que con el tiempo se convertiria en aquella organizacién econdmica de produccién y consumo de
masas, con generalmente pleno empleo, de manera estable y permanente.



Por tanto, la demanda agregada donde para cada nivel de precio se desarrollaria un nivel determinado de
produccion, estaria compuesta por el consumo interno de los agentes econdmicos, los distintos niveles de
inversion, el gasto publico realizado por el estado y el saldo neto entre importaciones y exportaciones. La
introduccién y representacion de la demanda interna supone una pieza clave del trabajo académico pues se
trata del punto neurdlgico que enlaza la teoria keynesiana con la clase media, sobre la cual descansa la
principal responsabilidad de mantener los distintos niveles de consumo sobre los cuales se han desarrollado
los modelos contemporaneos de incentivacion de la economia via consumismo. Todo ello iria de la mano de un
componente fundamental, el “efecto Pigou”. Dicho efecto, comunmente denominado como efecto riqueza,
desarrolla el supuesto bajo el cual un individuo, a igualdad de precios, ante un incremento de la renta,
aumenta consecuentemente la cantidad de bienes/servicios demandados desplazando la DA en su totalidad
hacia la derecha. La traduccién de dicho efecto a ejemplos practicos y reales infundiria al sistema keynesiano
distintos incentivos a impulsar la demanda interna con objeto de hacer crecer la economia, la produccién y los
niveles de empleo. Todo ello estrechamente relacionado con el flujo circular de la renta. Como venimos
advirtiendo, la demanda agregada es de suma importancia y se erige como una de las principales herramientas
del modelo keynesiano, figura, la cual ha tratado de alimentar, cuidar y desarrollar durante gran parte del siglo
XX. Sin embargo, mencidn aparte merece el aporte de Thomas Piketty al tema en cuestidén. El economista
francés en su obra “El capital en el siglo XXI”, introduce un concepto muy relevante al que denomina como
clase media patrimonial. Dicho estrato ganaria especial influencia a lo largo del siglo XX figurando como la gran
innovacién econdmica del keynesianismos. Esta nueva clase patrimonial formaria la antesala de los que
actualmente conocemos como clase media estandar y objeto de nuestro estudio.

A raiz de la crisis del 2008 dicho estrato social, basico y fundamental para el sistema, ha experimentado graves
y permanentes golpes que ponen en peligro su continuidad dentro del modelo. Por ello, en el siguiente trabajo
trataremos de analizar su situacién y las distintas consecuencias de la recesion econdmica en este grupo social
tan popular y relevante. Es necesaria una correcta contextualizacién de los antecedentes en cuanto a la clase
media se refiere, concretamente y de forma adicional respecto al caso de Espafia, principal objeto de estudio
en el analisis que realizaremos a continuacion:

2.3 DESARROLLO Y CRECIMIENTO DE ESPANA

El cambio real en Espaiia llega con la entrada en Europa. Durante gran parte del siglo XX, nuestro pais se habia
caracterizado por el atraso y en cierto modo precariedad, fruto del aislamiento y la dictadura del régimen que
imperaba entonces. Con la entrada en la Unién Europea se producen numerosos cambios en la estructura
econdmica y social del pais, propiciando que, a la larga, el pais pase a ser uno de los 20 con mayor renta per
capita del mundo o a multiplicar por 5,6 el PIB en 22 afios (1985-2007). La progresiva y nada desdefiable
evolucion del sistema productivo transformd la economia incrementando la productividad, actualizando la
industria y como no, atrayendo inversién. Todo ello repercutiria indudablemente en la sociedad, otorgando
incrementos en la renta per cépita, el poder adquisitivo y, en definitiva, mejorando el nivel de vida de los
ciudadanos. En ese cambio la clase media jugd un papel fundamental actuando como pilar en el que sustentar
toda politica y mercado, funcionando como el empujén necesario para catapultar la economia nacional hacia la
excelencia. El crecimiento econémico fue catalogado como el milagro espaiiol.

6 Piketty denuncia el grado de desigualdad donde solo el 1% mas rico ostentaba mas del 50% del patrimonio total.
Destacando asi el mérito de la nueva clase media patrimonial en la reduccién de las desigualdades. A principios del siglo XXI
la proporcién del decil superior en Europa alcanzaria 60%, mientras que en EE.UU superaria el 70%.



Imagen 2: Evolucion del PIB a precios de mercado, variacién anual.
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El grafico muestra perfectamente el contexto experimentado por la economia espafiola. El ingreso en Europay
el efecto en el conjunto de la economia espafiola de los beneficios del Mercado Comun Europeo impulsaron al
pais a convertirse en una de las principales 20 economias del mundo. El elevado flujo de inversién inyectado en
el pais sirvié en gran parte para reformar y construir una nueva y dinamizada estructura productiva que
apostaba por la tercerizaciéon en detrimento de los sectores secundarios y primarios. El crecimiento de la
economia fue soberbio manteniendo nimeros que jamas se volverian a ver. Sin embargo, tan fuerte fue el
crecimiento como la caida. En la evolucion presentada del grafico superior se puede ver la magnitud de la
pérdida en la economia espafiola y el impacto directo de la crisis econdmica. Tal impacto tuvo consecuencias
graves en el seno de la sociedad, pero en particular en la base de la economia espafola, la clase media. En
muchos casos, parte del crecimiento del que venimos advirtiendo estuvo sustentado en grandes flujos de
inversion, la cual no fue dirigida a la cimentacidn de sectores plenamente productivos y de futuro sino mas bien
todo lo contrario, alimentando al monstruo de la construccién y su consecuente burbuja inmobiliaria. Existen
un conjunto de factores que contribuyeron a la redireccién de las inversiones a destinos generalmente
especulativos:

-Ley de 6/1998, del régimen del suelo del 16 de abril abrié de par en par las puertas de la burbuja
inmobiliaria al aumentar de forma insostenible e irresponsable la oferta potencial a las empresas
constructoras, brindando la oportunidad de construir en todo aquel suelo que no dispusiese de
proteccién medioambiental. Esta ley estableci6 como superficie urbanizable practicamente la
totalidad del pais.

-Facilidad en la concesion del crédito: fruto del incremento artificial de los precios de tasacion se
produjo una espiral inflacionista de dificil contencidn. La creciente expectativa de revalorizacion del
precio de la vivienda influiria significativamente en la concesidn indiscriminada de créditos.

-Incentivos perversos para las agencias de tasacion: el interés de las agencias de calificacidn residia en
el establecimiento de ratings a productos estructurados dado que dichas comisiones a cobrar eran
sustancialmente superiores debido la complejidad del producto financiero que aquellas cobradas por
bonos simples.

-Crecimiento econdmico irreal cimentado en sectores sobredimensionados, en el endeudamiento y la
especulacion inmobiliaria.

-Incapacidad de las instituciones para frenar la burbuja: Lejos de poner freno al grave problema que se
avecinaba, las instituciones publicas, en especial las encargadas de la legislacion y supervisién del
mercado financiero, fomentaron la liberalizacidn y la desregulacion sentando las bases del posterior
estallido econdmico.



Sin embargo y con el estallido de la crisis financiera de 2008, aquel crecimiento metedrico se vio interrumpido,
afectando seriamente al mercado laboral espafiol, a su tejido productivo y, cdmo no, a su clase media, la cual
vio deteriorada su condicién y estatus afectando severamente a su estabilidad. Caidas drasticas en las
inversiones y en el ahorro, destruccion masiva de empleo y términos completamente nuevos y extrafios, tales
como precariedad y temporalidad empezaban a copar los titulares y las crénicas.

2.4 LA CRISIS DE 2008

El endeudamiento de particulares e instituciones con caracter especulativo alimentd entre otros a una burbuja
inmobiliaria que explotaria afectando de lleno a numerosos individuos ante la inexistente demanda vy
profundizando ain mds en la sangria. Cierto es que la crisis de 2008 tuvo un caracter internacional fruto, seguin
muchos expertos, de la progresiva liberalizacion financiera. Ello, combinado con el establecimiento artificial de
bajos tipos de interés, propicio entre otros la distribucidn y concesién de hipotecas sin ningun tipo de control.
Se omitid cualquier tipo de valoracidon de riesgo o andlisis por parte del prestamista, concediendo créditos a
aquellos agentes que no estaban en condiciones de soportarlos y mucho menos devolverlos. Los principales
antagonistas de esta historia tienen nombre y apellidos, los llamados ”Hedgefunds"7.

Con el propdsito de profundizar mas en el origen de la crisis acontecida en este pais y con la intencién de
contextualizar la recesidon sobre la que se cimienta el proximo trabajo académico, hemos facilitado el siguiente
grafico que muestra a la perfeccién lo sucedido:

Imagen 3: Tipo de interés de la Reserva Federal y Regla de Taylor
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Tal y como hemos explicado con anterioridad, gran parte de la responsabilidad del conflicto econdmico residié
en la irresponsable e incompetente fijacion de los tipos de interés de la Reserva Federal y un conjunto de
sucesos inesperados acaecidos fruto del error monetario. A raiz de la debacle fruto de la burbuja tecnoldgica, la
reserva federal prolongd en exceso la fijacion de tipos de interés reducidos con el firme propdsito de reactivar
los diferentes sectores afectados y estimular la economia (Garcia Montalvo, 2003). Tal y como se observa en la
comparativa superior, la regla de Taylor, que supone la guia principal para el establecimiento de tipos de
interés por parte de los bancos centrales, instaba desde principios del afio 2002 a la subida de estos, llegando
incluso a cuadruplicar la diferencia entre los tipos efectivamente fijados y los indicados por la regla. Sin ir mas
lejos a mediados de 2004 se encontraban en minimos histéricos, sobre el 1% mientras que la regla aconsejaba
una fijacion entorno al 4%. De todas formas, dicha subida de los tipos de interés debié de haber sido paulatina

Estos fondos de inversion libre se harian cargo de multitud de activos con un objetivo puramente especulativo. El principal
potencial de dichos fondos residia en la desregulacidn, permitiéndoles actuar sin la supervision de ninguna autoridad
monetaria.



y progresiva y no fue hasta finales de 2004, el problema ya habia estallado, cuando las instituciones los
subieron drasticamente®.

A la incompetencia en la fijacién de los tipos por parte dela reserva federal se unié un suceso completamente
inesperado. El crecimiento y desarrollo de distintas economias asiaticas (concretamente la de China) propicié
un aumento masivo de la inversidon en activos estadounidenses, propiciando un movimiento del ahorro y la
inversidn de paises en vias desde desarrollo hacia aquellos plenamente desarrollados (Garcia Montalvo, 2003).
A consecuencia de ello, unido a la gran masa de liquidez con bajos tipos de interés y una excesiva confianza de
mercados en inversores, acabarian por cimentar las bases de la burbuja la crisis. Stiglitz denuncia claramente
en “Lessons from the Global Financial Crisis of 2008”, como la total falta de regulaciéon por parte de las
instituciones monetarias propicio en gran parte la crisis sufrida la década pasada.

En Espafa, el hundimiento de la economia nacional estuvo ligado a un sector en concreto, la construccion.
Dicho sector alimentd desde finales de los afios 80 la expansion y construccion de viviendas e infraestructuras
aupadas en el crédito y la deuda. Solo entre 2008 y 2012 se destruyeron en ese sector un total de 1,4 millones
de empleos. La elevada temporalidad, la demanda completamente estacional, los empleos de baja
cualificacién, la excesiva economia sumergida y un peso en la estructura econémica muy superior a la media
europea, generaron entre otros que tras la destruccién del empleo fruto de la crisis, el sector al completo se
hundiera y con él la economia en su conjunto. En definitiva, este sector adolecia de todas las caracteristicas
necesarias para creacion y posterior implosién de una burbuja especulativa (Rocha y Aragén, 2012). Se habla
por tanto de que la crisis financiera internacional forzé la explosidn de la burbuja inmobiliaria espafiola, la cual
antes o después acabaria por estallar.

3. DEFINIENDO LA CLASE MEDIA

Previo a la realizacion del trabajo debemos responder a esta importante cuestidn sobre la cual se ha teorizado
en numerosas ocasiones y ha supuesto el inicio de numerosos debates. Bien es cierto que cuestionarnos el
término clase media conlleva inevitablemente preguntarnos el significado de clase. A medida que uno trata de
profundizar sobre el tema, se percata ya no sélo del amplio conflicto que genera el concepto, sino también de
la total ausencia de consenso en el espectro econdmico a la hora de definir la de clase media.

Fruto de las drasticas trasformaciones que la estructura productiva y la distribucién social viene sufriendo en
las ultimas 3 décadas, se antoja una quimera elaborar una descripcién para un término que parece variar
contantemente. Sin ir mas lejos, los criterios que pudieran servir para definir y ubicar a la clase media hace 6
afos, parecen no ser validos hoy en dia. La ambigliedad del término unida al frenético desarrollo del contexto
socioeconémico dificulta el acto de distinguir a la clase media. Dicho esto, el término “clase media” hace
referencia a un conjunto de implicaciones socio-econdmicas pero también histdricas, suponiendo un eje
fundamental del sistema econdmico imperante en la actualidad donde sus integrantes vendrian a situarse en el
estrato central, ubicados entre los dos extremos, constituyendo un espacio social propio.

Dicho espacio social ademas de ser amplio, gozaria de diversidad entre sus integrantes, pudiendo distinguir
capas internas dentro del grupo. En palabras de Vicente Espinoza (2008) vendria a representar un limbo social
entre clases populares y dominantes, entre explotadores y explotados, entre ricos y pobres. En este caso y
citando a Carlos Peldaez Paz (2014, diciembre, p.54) “Aquellos grupos e individuos que comparten determinadas
caracteristicas sociales o econdmicas y el acceso a los recursos materiales, pero también a un sistema de
relaciones sociales, econdmicas y culturales”, aludiendo a la diversidad de factores que pueden intervenir en la
clasificacion de clases. Los continuos vaivenes a los que ha sido sometida la sociedad en su conjunto a
consecuencia de las distintas recesiones econdmicas y la constante transformacion del mercado laboral y la

® Entre los afios 2004 y 2007, la Fed la aumentaria el tipo del 1% a 5.25% con el objetivo de abandonar la falta de rigidez
monetaria aplicada para combatir la recesién de 2001.



estructura productiva, han entorpecido ya no solo la correcta identificacion de la clase media dentro del
conjunto social sino también su relevancia dentro del sistema econdmico, la cual se ha debilitado
profundamente a lo largo dela ultima década. Tal y como Espinoza y Barozet (2008) explican, los criterios para
definir la clase media han desaparecido fruto de los drdsticos cambios de los Ultimos afios.’

Los enfoques utilizados para identificar a este segmento poblacional son diversos. El mas comun y asequible se
centra en la diferenciacidn por medio de los ingresos individuales. La renta puede servirnos de gran ayuda para
la correcta identificacion de las distintas clases o niveles. El problema del nivel de ingresos implica la necesidad
de tener que analizar cada caso en su contexto, es decir, no supone lo mismo un salario mensual de 1.500$ en
Lima que en Amsterdam. El coste de vida, el nivel impositivo, la ausencia o no de sistemas publicos sanitarios y
lo mds importante, la presencia de programas de proteccién y ayuda social que amparen al individuo en
condiciones de precariedad. Suponen claramente un factor a tener en cuenta a la hora de calificar a
determinado individuo como clase media. Este primer enfoque simplemente entenderia a las clases como
simples agrupaciones de individuos en funciéon de diferentes niveles de renta obviando diferentes e
importantes atributos necesarios para el estudio en cuestion.

Hay quienes van mas alld y no solo cuantifican y diferencian en funcidn del salario en cuestién sino que,
ademads, imponen un umbral minimo. Es el caso de Birdsall (2010) quien asegura que el minimo por encima del
cual se puede considerar a un individuo miembro de la clase media se sitda en torno a los 10$/dia. El limite
superior no excederia del percentil 95. Sin embargo, esta categorizacion a mi juicio es erronea y de ser aplicada
a cualquier pais europeo seria claramente insuficiente. Otra de las posibles alternativas para la identificacion
del grupo socioeconémico en cuestion se basa en el andlisis y estudio de las distintas capacidades de consumo
de los individuos. Los economistas Barnejee y Duflo (2008) establecen un umbral de gasto entre los 25-105/dia
por medio del cual sitian a todos aquellos individuos en la clase media®. La intencién del estudio y analisis
realizado por estos dos economistas era la de brindar un umbral global que pudiera ser aplicado a cualquier
individuo indistintamente de su nacionalidad o contexto. Otra de las importantes conclusiones que extraen
Barnejee y Duflo (2008) de su estudio es la necesidad de diferenciar las condiciones laborales y la precariedad
de la continuidad en los contratos. Mientras que aquellos que son capaces de mantener niveles de gasto
diarios superiores a los 25/dia cuentan con seguridad y continuidad laborales, los llamados “pobres” alternan
diferentes contratos y empleos sin continuidad ni seguridad alguna, afectando claramente a sus niveles de
consumo. Aseguran por tanto que la regularidad salarial y contractual supone de hecho un factor determinante
para la consecucion de diferentes niveles de consumo diarios.

Tal y como hemos reiterado en multitud de ocasiones, la correcta identificacion de la clase media requiere del
andlisis de diversos factores. Otro de ellos se basa en la clasificaciéon en funcién de los ahorros. Directamente
relacionado con el nivel y estilo de vida del individuo, la propensidon marginal al consumo delimitara claramente
el nivel de ahorro que ejerza el hogar en cuestidon (destacando como factor diferenciador el salario). La
disponibilidad de un colchdn monetario ante imprevistos o recesiones ciclicas propias del sistema en el que
residimos determinard, en gran medida, la capacidad de reaccidn del hogar y la maniobrabilidad en tiempos de
depresion econdmica. Otro gran factor a tener en cuenta en el andlisis reside en la necesidad de diferenciar el
numero de individuos que conforma un hogar. Cada boca adicional que alimentar supone una exigencia
mayuscula adicional, un esfuerzo mas para aquellos progenitores o tutores encargados de gestionar la entrada
de recursos y la cobertura de las necesidades.

Las limitaciones que entrafia el tratar de da una respuesta global implican la necesidad de analizar varios
indicadores al mismo tiempo dado que, como venimos advirtiendo, existen contextos econdmicos
completamente diferentes. Es ahi donde entra el papel de los sociélogos y demas expertos (mas alld de

° Espinoza y Barozet (2008) destacan el hecho de que las evoluciones en las distintas estructuras de organizacidn social y de
produccién habrian difuminado nuestra capacidad para identificar la clase media, habiéndose generalizado la precariedad
en las condiciones laborales en muchos de los trabajadores que a dia de hoy conforman dicho estrato.



economistas), quienes tienen la responsabilidad de profundizar en el tema en cuestion valiéndose de
argumentos y herramientas adicionales al ingreso y la renta per capitas. La principal critica hacia aquellos
estudios y clasificaciones de clases en funciéon unicamente del ingreso de los hogares, reside en destacar todos
y cada uno de las variables socio-culturales de enorme relevancia que se pierden durante la elaboraciéon del
estudio. Aspectos clave como la formacién del individuo, principal herramienta para poder acceder a mejores
empleos, supondran un factor clave para la clasificacién que no se ha de obviar. Sin embargo y aludiendo a
definiciones mas generalistas, las cuales han sido extraidas fruto de la revision de literatura adicional,
proponemos las siguientes contribuciones al desarrollo del término de Clase media. Giddens (1982), muy
acertadamente, definia como un grupo social que posee recursos asociados a un determinado capital cultural,
mientras que la elite controlaria el capital financiero y la clase obrera se veria obligada a vender su fuerza de
trabajo. Para finalizar y con la intencidn de reforzar mi argumentario en pos de ratificar que la definicién e
identificacion de la clase media no es tarea facil, incluyo las palabras de Wright (1985)10, quien aseguraba que
la gran dificultad para constituir conceptualmente la clase media ha llevado a muchos a declarar imposible
dicha tarea. De todas formas, el tejido laboral y social se encuentra difuso y disuelto. Y no existe la
segmentacion que habia en el pasado, caracteristica principal del proceso de estratificacion de la sociedad por
el cual las lineas que separaban el ingreso y los niveles de vida entre trabajadores y empresarios se
encontraban perfectamente establecidas. Si es cierto que los distintos institutos o bancos de datos estadisticos
nos proporcionan una herramienta diferenciadora muy practica la cual divide al conjunto de datos e individuos
en quintiles. Al dividir las muestras en 5 grupos, el anadlisis se presenta mas accesible al proporcionar dos
extremos perfectamente definidos (los quintiles 1 y 5) caracterizados por disponer de los menores y mayores
recursos o ingresos. Una vez aislados los extremos, dispondriamos de una muestra muy interesante
comprendida entre los quintiles 2, 3 y 4, acercdndonos de la manera mas practica posible a la clase media-baja,
media y media-alta respectivamente.

3.1 AUTORECHAZO Y COMPARACION

Si bien es cierto que la definicion global de clase media ya es complicada y entraia dificultades, existen
diferentes factores que obstaculizan adn mas el estudio. Uno de estos factores que no deja de ser interesante
se extrae a través de un estudio de “The economist” (2011) sobre la sociedad norteamericana, concretamente
sobre aquellos hogares que ingresaban 250.000S (cuando el promedio estatal se encontraba entorno a los
68.000S). Segun el estudio, la gran mayoria de los hogares consultados no dudaban en negar rotundamente la
afirmacién de que eran clase alta, refugidandose en la comparativa con las grandes fortunas millonarias y
argumentando que puesto que ellos se encontraban entre las personas con menos ingresos del pais y entre las
grandes fortunas millonarias, por ende pertenecian a la clase media. El contacto con los medios de
comunicacion y la cada vez mds amplia exposicidn y conocimiento de las grandes fortunas ejercia un profundo
efecto en los hogares de estudio, llevdandoles a la afirmacion de que pertenecian a la clase media
estadounidense.

Otro de los motivos que empujaba al grupo de hogares norteamericanos a realizar tal afirmacion tiene origen
en la observacién del nivel de gasto (otro de los posibles medios para la identificacion/clasificacion de las clases
econdmicas), donde el increible y en muchos casos estrafalario nivel de consumo de los llamados “super ricos”
(aupados en numerosos casos por los “reality shows”), les animaba a identificarse como “middle class”. Existe
una tendencia generalizada entre la sociedad de cualquier pais a rechazar la situacién de privilegio, tendiendo a
reducir la magnitud y calidad de su estilo de vida. Ademas, merece una mencidn aparte la peculiaridad de la
clase media, definida anteriormente como “un cajon de sastre” (Pelaéz, 2014), en la cual ni ricos ni pobres
tienen cabida y en el que se constituye tradicionalmente como el grupo social mayoritario.

10 Wright, a través del concepto “contradictory class locations” iria mas alla al afirmar que las clases medias no constituyen
una clase propiamente dicha, sino que sus integrantes intercalarian simultdaneamente varias clases sociales diferentes. La
figura del gerente representa aquel trabajador que no es propietario del capital pero que sin embargo participa en la
direccidn y toma de decisiones de la empresa como autoridad por encima del resto de asalariados.
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3.2 DISTINCION E IDENTIFICACION DE CLASES

Existen diferentes modelos de estratificacién. Desde el marxista, caracterizado por el analisis de la propiedad
de los medios de produccidén y el capital, o el modelo de Weber'! el cual identifica tres objetos de estudio
adicionales: provisién de bienes, destino personal y posicidn externa. Sin embargo, quien realiza una
identificacion y clasificacion mas practica y Util para nuestro trabajo en cuestién, es nada mas y nada menos
que Harold Kerbo (2003), quien identifica de manera precisa hasta 5 clases distintas®. La diferenciacion y
clasificacion de Kerbo se fundamenta en diferentes pilares: en primer lugar la autoridad del individuo dentro
del marco laboral; en segundo lugar la cuantificacion de las propiedades en posesién; y en tercer lugar el tipo
de empleo ocupado. Conforme a estos pilares, se desarrolla la siguiente clasificacion social:

-Clase baja: Los individuos que se enmarcan dentro de este grupo carecen de autoridad ni de
patrimonio propios. Es frecuente la ausencia de empleo y/o la precariedad laboral, en caso de tener
trabajo. La subsistencia del clan familiar suele sustentarse en el acceso a programas de ayuda sociales.

-Clase trabajadora: Se caracteriza por empleos no cualificados o de muy baja cualificacidn.
Generalmente disponen de formacién obligatoria y de ingresos por debajo de la media. Muchos
economistas la incorporan como una subclase dentro dela propia clase media.

-Clase media: Debido a lo amplia y heterogénea que es, Kerbo realiza una nueva distincién de 3
subgrupos: Clase media-alta, clase media y clase media-baja. Por norma general el autor identifica a la
clase media como aquel grupo social, situado estratégicamente en una posicidn intermedia entre los
ricos y los mds pobres.

-Clase corporativa: Los individuos pertenecientes a este grupo se caracterizan por una autoridad fuerte
derivada de su posicién laboral, a menudo relacionada a altos directivos de grandes corporaciones,
autoridades politicas, etc. La clase viene definida por los ingresos generados del empleo y no de un
patrimonio heredado.

-Clase alta: Caracterizados por una fuerte autoridad dentro de la sociedad, derivada de la influencia de
sus propiedades. Es frecuente heredar la pertenencia a esta clase asi como sus posesiones. Tenencia
de grandes patrimonios. Posibilidad de vivir de la extraccidn de rentas derivada de las propiedades.

4. RELEVANCIA DE LA CLASE MEDIA PARA EL SISTEMA

Durante décadas la famosa clase media ha nutrido a la sociedad dotédndola de una firme base de demanda
interna constante y una generosa contribucidon impositiva al estado. El sistema en el que nos encontramos
inmersos apoyd su crecimiento y desarrollo en el grueso poblacional de la época. Y es que, tal y como venimos
advirtiendo, el crecimiento econdmico favorecid la creacidn y desarrollo de esta clase tan importante, llegando
a ser el segmento poblacional mas extenso, en el que descansaba el PIB de las distintas naciones.

Existe un aspecto fundamental sobre el cual se ha logrado construir el contexto de hoy en dia, las llamadas
“condiciones sociales para la democracia” (Lipset, 1995)" Una de las principales descripciones de Lipset acerca
de la clase media destaca el papel apaciguador entre las clases mas humildes y las mas adineradas. Partiendo
de esta premisa el andlisis se antoja claro: la clase media ha alimentado, entre otros, la tercerizacion,
urbanizacion y modernizacion de la economia y la sociedad, permitiendo los grados de desarrollo y el estado de

11 . . . s . ors .

El modelo de clase de Weber se centra en las relaciones de intercambio econémico y el nivel de cualificacidon del
asalariado durante el proceso de produccion. De manera complementaria también introduce el concepto de la propiedad
en el andlisis.

12 . . . . . . . .

Lipset, trabaja la relevancia de la clase media en numerosas ocasiones relacionando diferentes agentes como las propias
instituciones de los paises que como resultado construyen y dan pie al desarrollo econédmico y social de hoy en dia.
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bienestar del que gozamos hoy en dia. Mencién aparte merecen los constantes conflictos y herramientas
publicitarias y propagandisticas sucedidas durante gran parte del siglo XX. Dos bloques muy distintos pero
caracteristicos enfrentaban entre si proyectos socioecondmicos dispares. Es en esta etapa en la cual la potencia
estadounidense comenzod a trabajar arduamente la herramienta propagandistica con el claro objetivo de
extender su modelo a distintas partes del mundo. El modelo americano confié plenamente en la construccidn
de un segmento poblacional, apodado como la “clase media” que soportara el crecimiento del pais y la
produccion industrial de bienes manufacturados. Un modelo circular que alimentara a todos por igual y que
permitiese no solo el desarrollo de la nacidn, sino también la exportacién al maximo nimero de paises posibles
del mismo modelo econdmico. Bajo el previo conocimiento de la necesidad de incentivar el consumo de la
clase media para la viabilidad del proyecto, se utilizaron diversos mecanismos de publicitaciéon y propaganda
que incidieran en la conducta y actitud de los ciudadanos. Existen autores que van mas alld y califican este
proceso consumista como una verdadera promesa de integracion social (Moulian, 1997)13. Sin embargo
y a modo de critica, el Keynesianismo, principal responsable de este tipo de practicas, no alimentaba el
consumismo y la incentivacién de la demanda interna por mero disfrute o goce, mas bien por una mera
cuestion de necesidad. Durante mucho tiempo dicho sistema econdmico ha tratado de ocultar o disimular sus
debilidades con incentivaciones periddicas de la demanda interna, y la demanda internacional, poniendo
parches temporales a problemas sistémicos o ciclicos propios del keynesianismo.14 (Rivas, D., Robert, V., 2015)

4.1 LADEMANDA INTERNA Y LA CLASE MEDIA

A consecuencia de la amplitud del grupo social y del gran peso que durante décadas ha tenido la clase media
sobre el total de la sociedad, no es de extrafiar que esta haya supuesto un soporte, un firme sostén en el que
respaldar decisiones econdmicas, y politicas. No contentos con ello, la relevancia de la clase media ha llevado a
doctrinas y teorias econdmicas a sustentar parte de su ideario o paradigmas en ella. Podriamos destacar sin
tapujos el caso del modelo Keynesiano, principal adalid de la incentivacién de la demanda interna como medio
para alcanzar el desarrollo y el crecimiento econdmico. Dicho desarrollo alcanzaria parte de su plenitud con
una propuesta mas que ambiciosa: la incitacidon a los principales agentes de la economia a aumentar y
potenciar el consumo de bienes y servicios. Es precisamente aqui donde toma partido la clase media. Durante
décadas los estados han tratado de desarrollar y ampliar el rango de acciéon de esta nueva clase con la
intencién de que los integrantes de este nuevo grupo social sostuvieran el compromiso y la responsabilidad del
consumo interno de un pais, ayudando asi al mantenimiento de las industrias estatales y, por ende, de los
empleos de éstas, aumentando indirectamente las cuantias de las contribuciones impositivas. En definitiva,
poniendo a funcionar lo que en economia se ha conocido como el flujo circular de la renta.

Los hogares juegan un papel fundamental en la perpetuacién y estabilidad del sistema economico
proporcionanado un flujo economico estable y cuantioso, tanto en concepto de impuestos como de consumo.
Ademas nutren a la economia y a los mercados de factores productivos y capital humano, indispensables para
el devenir de industrias y empresas. Se trata pues de un complejo conjunto de relaciones e intercambios socio-
econdmicos entre los principales agentes de la economia.

 En su obra Moulian identifica el crédito como principal herramienta del capitalismo para integrar al conjunto de la
sociedad en el proceso consumista.

" Diego Rivas y Verodnica Robert realizan un analisis exhaustivo especificamente en el caso argentino donde relacionan el
bajo nivel de eficiencia de determinados sectores con la necesidad de incentivar su mercado especifico en aras de
solucionar el problema.
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Imagen 4: Flujo circular de la renta
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Fuente: Elaboracion propia

La teoria original de Quesnay distinguia 2 tipos de flujos dentro del propio ciclo: por un lado se encuentra el
flujo real, compuesto por los factores de produccidén y los bienes y servicios intercambiados.Por otro lado
distinguia el flujo monetario, representado por dicha masa monetaria que fluia entre distintos agentes tras el
intercambio de bienes/servicios por factores de produccion. Afortunadamente, en el caso del Instituto Nacional
de Estadistica disponemos de facilidades para la elaboracion de un correcto enfoque de nuestro objeto de
estudio. Concretamente, el INE establece un distribucuén de 5 grupos o Quintiles que ayudan a la
interpretacion de los datos. Puesto que nos encontramos inmersos en el analisis de la clase media, hemos
selecionado el quintil 3, tratando asi de excluir a aquellos con mayor gasto medio y aquellos con menor.

Imagen 5: Gasto medio por hogar, quintil 3.

Evolucién del gasto medio por hogar por quintiles de gasto, periodo comprendido entre los afios
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Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Encuesta de Presupuestos Familiares, INE.

El andlisis de la situacidén socioecondmica por quintiles de gasto muestra una perspectiva muy cercana a la
realidad y refleja las variaciones en el gasto destinado al consumo por hogar. De esta manera podemos
observar las dificultades propias de una recesion y sus implicaciones en las decisiones de gasto de los
presupuestos familiares. Tal y como muestra el grafico, el impacto de la recesion econémica de 2008 es mas
que evidente, afectando al consumo medio por hogar del Quintil 3, el hogar medio por excelencia. Se trata de
un descenso drastico que se prolonga hasta el Gltimo trimestre de 2014. Es decir, estamos hablando de un
descenso en el gasto medio de casi 6 afios. Mas tarde, a partir de 2014, el total de la sociedad y economia
espafiolas experimentarian un notable crecimiento fruto de la recuperacién y paulatina salida de la crisis. Las
razones de este descenso son muy diversas, desde una actitud caracterizada por la precaucion y el aumento de
la propensién marginal al ahorro de los hogares, en vistas a un futuro incierto y un entorno hostil; otra de las
explicaciones podria venir de la mano del ya mencionado debilitamiento de la clase media. Dicho proceso se
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caracterizaria por el descenso de gran parte de antiguos integrantes de la clase media a cotas o grupos sociales
mas bajos o con menos recursos. El elevado nivel de desempleo y la destruccién de parte del entramado
productivo del pais a consecuencia de la recesidn habrian sido los principales desencadenantes. El descenso del
nivel de consumo de los hogares habria tenido graves consecuencias sobre el conjunto de la economia
espafiola. El sector terciario habria sido el mas afectado debido razonablemente al descenso del gasto del
principal motor econémico.

Imagen 6: Indicadores de actividad del sector servicios

Impacto de la recesién y evolucion de la actividad del sector servicios entre los afios 2007-2019

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 20714 2015 2016 2017 2018 2019

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de los indicadores del sector servicios de mercado, INE.

Tal y como venimos advirtiendo, el impacto de la recesién econdmica en el seno de la sociedad espafiola tuvo
su reflejo en el sector servicios, a su vez uno de los principales sectores del pais y principal reflejo de la
situacion socioecondmica. La tendencia es similar a los demas parametros, iniciando un accidentado descenso
a principios del 2007 y experimentando el impacto mds profundo de la recesidn a finales del 2008. A partir de
esa Ultima fecha se llevaria a cabo el proceso de recuperacion econémica, obteniendo datos positivos alla por
finales del afio 2013.

4.2 DISECCIONANDO LA CLASE MEDIA

La complejidad y variedad de la clase media espafiola se basa precisamente en su extensidn, haciendo de ella
un estrato diverso y en muchos casos funcional, compuesto por diferentes tipos de asalariados, sectores y
oficios.

Imagen 7: Distribucién de los asalariados por grupo de edad y tramo de salario mensual. Afio 2018
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Fuente: Encuesta de estructura salarial 2018, INE.

El grafico superior muestra una representacion fiel y muy interesante de las 3 distribuciones salariales mas
representativas de la economia espanola. La primera distribucién aglutina al conjunto de los asalariados con un
ingreso mensual menor a 1260,9 euros netos y vendria a representar al conjunto de la clase media con menos
recursos y a aquellos asalariados que limitan peligrosamente el contexto de exclusidon social. Es decir, se
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trataria de los estratos mas bajos de la sociedad y también aquellos con menos recursos de la clase media baja.
En dicho grupo queda en evidencia un grupo social en particular por su alta representatividad cuya presencia
podria deberse a 2 factores en particular: el primero vendria determinado por la combinacién de trabajos
temporales y sin perspectiva futura por compaginacion con la etapa formativa; y en segundo lugar, el factor
restante podria asociarse a la temporalidad y precariedad del mercado laboral juvenil, una de las grandes lacras
de la economia espafiola.

La segunda distribucion salarial, aquella comprendida entre los 1.260,9 y los 2.187,2 euros, representa el
intervalo salarial mds comun sobre el total dada la comparacidn con el salario medio situado en los 1.944,4
euros o el mediano, entorno a los 1.642,3. Por ello, supone uno de los principales cimientos no solo de la clase
media sino de la propia economia. Una de las caracteristicas mds interesantes de esta distribucion es la amplia
representatividad de practicamente todos los rangos de edad a excepcidon del mas joven, lo que evidencia auln
mas la relevancia de la distribucidn salarial para el conjunto de los asalariados.

La tercera de las distribuciones contiene gran parte del nucleo salarial de la clase media y también de los
deciles de renta mas altos, caracterizandose por una elevada representatividad de aquellos hombres y mujeres
de 45 afios en adelante con amplio bagaje, experiencia laboral y formacion académica. Cabe destacar también
la importancia de las distribuciones salariales de los trabajadores publicos pues la acumulacion de afios lleva
atribuida diversos incrementos salariales directamente relacionados con la edad. Por lo tanto extraemos una
serie de conclusiones sobre el grafico previo. Un aspecto esencial de la informacién analizada extrae la relacion
entre edad y salario, siendo la poblaciéon joven la mas afectada por la precariedad salarial y la mas
representativa de la distribucién de renta mensual mas baja. En contraposicion, aquellos estratos con mayor
edad tienden a disfrutar niveles salariales mas elevados. Por otro lado, la experiencia laboral y la antigliedad en
el puesto de trabajo acarrean mayores niveles salariales, inclinado la balanza en contra de la poblacidn joven.
Por ende, otra de las conclusiones a destacar subraya el hecho de que los contratos temporales,
predominantes en los asalariados de menor edad, tienden a estar peor remunerados mientras que los
trabajadores de mayor edad disfrutarian en su gran mayoria del contrato indefinido, principal responsable de
la mencionada remuneracién y estabilidad laboral.

Imagen 8: comparativa de la evolucion anual entre el salario medio y mediano.
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Fuente: Encuesta de Poblacion Activa (EPA), INE. Afio 2018

El gréafico superior refleja la evolucion y el conjunto de variaciones sufridas por el salario medio y mediano
durante el periodo de recuperacion econdémica espafiola. Lejos de reflejar un crecimiento constante, media y
mediana salarial experimentan diferentes subidas y bajadas fruto de la inestabilidad del ciclo econémico y de
sus politicas. A partir de 2018 se empezaria a asentar de manera estable el reflejo del leve crecimiento
econdémico sobre la renta y el poder adquisitivo de la sociedad. Queda reflejado el caracter estructural de la
masa salarial espafiola. En datos del INE de 2017, las comunidades auténomas con mayor salario medio serian
el Pais Vasco y Madrid con 28.204,49 y 27.089,12€ respectivamente, dejando entrever distintos factores tales
como la diversidad y productividad de la economia y el nivel salarial. No solo eso, el salario mas frecuente
rondaria los 17.482€ un 5,9% superior al del afio 2016 y experimentando un incremento de 8% respecto a
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inicios de la crisis en 2008. El grafico superior nos presenta en definitiva una gran muestra del caracter
estructural del nivel salarial espafiol, sustancialmente menor en comparacion con sus homdlogos europeos y
propenso al debilitamiento y al retroceso del poder adquisitivo en episodios de recesion.

Imagen 9: Distribucidn del salario bruto anual por sexos. 2018
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Fuente: Encuesta de Estructura Salarial (EES) 2018, INE.

El grafico superior nos presenta de manera general la distribucidn salarial bruta en ambos sexos,
permitiéndonos asi la observacion de las diferencias presentes en el grafico. A simple vista se puede apreciar la
presencia de una brecha salarial entre hombres y mujeres en el conjunto de las distribuciones salariales que
hemos visto y que veremos. Tratando de profundizar en el grafico, en datos del INE, la ganancia media de las
mujeres aumentéd un 2%, holgadamente superior al crecimiento de los hombres que supuso un 1,3%
resultando en 21.011,89 y 26.738,19€ respectivamente. Por ende y aunque la diferencia en el salario bruto
medio sigue siendo amplia, conviene destacar los avances en dicha materia y el constante y superior
crecimiento del salario femenino respecto al masculino. Un claro ejemplo de la diferencia entre ambos géneros
queda evidenciado en la siguiente cifra, pues en 2018 el salario promedio femenino supuso el 78,6% del
masculino reflejando la gran diferencia que a dia de hoy persiste.

Si tratamos de profundizar en las distribuciones salariales brutas de la clase media por sexos observaremos la
elevada representatividad de las mujeres en los primeros conjuntos de distribuciones, es decir en los salarios
mas bajos. Esta diferencia se acentla en los niveles inferiores y se va reduciendo a medida que el nivel salarial
va creciendo. Dicha tendencia finaliza en los 16.000€ y conviene destacar tal cifra pues supone el punto de
inflexion en la evolucién de ambas graficas, dado que a partir de tal cifra la distribucién de los hombres
empieza a evolucionar por encima de la de las mujeres. Mientras que en ambos géneros a medida que el nivel
salarial aumenta la representatividad del volumen de asalariados se reduce, en el caso de las mujeres dicha
reduccién se produce entes que la de los hombres, lo que refleja la profunda diferencia entre ambos grupos.
Dicha brecha evoluciona de manera constante y refleja un dltimo repunte en el tramo final de los niveles
salariales, concretamente a partir del tramo de los 100.000€ donde queda en evidencia, una vez mas, la
popularidad de los hombres en altos cargos y puestos de directivos, aquellos quienes ingresan mayores niveles
salariales.

Imagen 10: Distribucién del salario bruto anual. 2018
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Fuente: Encuesta de Estructura Salarial (EES) 2018, INE.
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Al igual que en el resto de las graficas referidas al estudio de las distribuciones salariales ésta también presenta
la caracteristica forma de “montafia”’”, mostrando una elevada representatividad en conjunto salarial
comprendido entre los 17.000 y los 24000 euros. Una vez superadas tales cifras el nimero de asalariados se
reduce proporcionalmente al aumento del salario anual. Podriamos decir que la masa asalariada principal de la
economia espafiola, sobre la cual reposan las principales responsabilidades econdmicas e institucionales, se
mueve entre los 10.000 y los 40.000 euros. En cuanto al salario mas frecuente, es decir aquel que mas se repite
entre el conjunto de los asalariados y que por ende nos refleja una imagen mas fiel de la realidad
socioecondmica, se sitla en los 18.468,93€, el salario bruto medio anual, en contraposicion fue de 24.009,12
euros por trabajador en el aflo 2018. Este conjunto de datos muestra la deformacién de la realidad y del
contexto por parte de las medias, pues en este caso las distribuciones salariales mas elevadas influyen de
manera significativa en el crecimiento del valor del salario medio alejandolo de la realidad de la economia
espafiola. Es necesario destacar e informar sobre las enorme diferencia entre el salario modal y medio que en
el afo 2018 fue superior a los 5.000€. Prueba de las distorsiones provocadas por el uso de la media salarial, se
nos presenta una alternativa muy interesante para el estudio de la estructura salarial de la clase media en
Espafia y esa alternativa es el salario mediano. Lo interesante de esta métrica consiste en la utilizacién del valor
de la mediana de la distribucion salarial, permitiéndonos reducir y evitar las desviaciones propias de los valores
extremos en aras de ofrecer la imagen real. Por ello conviene desacatar la representatividad del salario
mediano que en 2018 se situaba en torno a los 20.078,44€.

5. IMPACTO Y CONSECUENCIAS EN EL MERCADO LABORAL

5.1 POBLACION JOVEN, EL FUTURO DE LA CLASE MEDIA

El motivo de la introduccion de este apartado radica en diferentes aspectos. Por un lado, el mercado laboral y
en especial el juvenil, adolecen particularmente de graves problemas estructurales tal y como veremos a
continuacién, problemas que sin duda se vieron acrecentados por la recesion econémica. Otro de los motivos
radica en la importancia para el conjunto de la sociedad de la poblacién juvenil, futuro sustento de las
principales instituciones del pais en el largo y medio plazo. El desarrollo de una economia de una regién pasa
por la dignificacion y reduccién de la precariedad de sus jévenes. Trataremos de analizar en la siguiente
seccidn, la veracidad acerca del desempleo sistémico, la precariedad y temporalidad, ademds de realizar una
interesante comparativa salarial intergeneracional con el claro propdsito de profundizar en el estudio de las
consecuencias de la crisis .. Si por algo se caracteriza la poblacion juvenil en Espafia es por el desempleo. Quizas
se trate de un problema estructural producto del propio mercado laboral el cual, incapaz de absorber las
nuevas remesas de trabajadores, reacciona de tal forma que se generen elevados niveles de paro y condiciones
salariales en ciertos casos insostenibles.

Imagen 11: tasa de desempleo en menores de 25 afios

Evolucion de la tasa de desempleo juvenil en individuos menores de 25 afios. Periodo
comprendido entre los afios 2006 y 2018.
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Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Encuesta de Poblacién Activa (EPA). INE.
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Cuando se introduce la posibilidad de que parte del problema del mercado laboral juvenil espafiol se deba a un
componente “sistémico”, dichas inclinaciones responden a las elevadas tasas de desempleo incluso en épocas
de crecimiento econdmico. Sin ir mas lejos, tal y como se puede observar en la ilustraciéon superior, el
desempleo juvenil en 2007 superaba el 20%. Fue progresivamente aumentando a lo largo de la recesién
econdmica de 2008 hasta situarse por encima del dramdtico 50% en 2016. Es decir, al menos 1 de cada 2
jévenes se encontraba en situacion desempleo. La recuperacién econdmica es palpable en numerosos
indicadores y sectores. Sin embargo en lo que compete al mercado laboral juvenil conviene recordar que en
2020 el desempleo seguia rondando el 40%.

Datos preocupantes que arrojan incertidumbre y cavilacién frente al futuro de la sociedad. Pues conviene
recordar que el futuro de la clase media pasa por la poblacién joven quien en el medio plazo sustituird y
ejercera la responsabilidad de mantener el seno de la economia espafiola sobre sus hombros. Cimentar la
futura base de la sociedad sobre |la temporalidad, la precariedad y el desempleo no parece una gran idea, lo
cual no hace sino dar argumentos para la intervencién en el problema con medidas que ayuden a paliar el
problema estructural del que adolece este pais. Puede que después de analizar la situacion de la problematica
juvenil nos interese observar el resto de la poblacién con el fin de determinar si se trata de un problema
general o, de lo contrario, el problema atafe Unicamente a la poblacién juvenil. Para ello hemos incluido en el
siguiente grafico con una intencidn comparativa intergeneracional, las tasa de desempleo de 3 grupos de edad
diferentes. Poblacion menor de 25 aios, poblacidn entre 25 y 54 afios y aquellos mayores de 54. Los resultados
son sorprendentes y lo mas importante, nos demuestran que no se trata de problema de caracter general.

Imagen 12: Tasa de desempleo por distintos grupos de edad
Evolucién de las tasas de desempleo por distintos grupos de edad entre los afios 2006 y 2018.
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Fuente: Elaboracidn propia en base a datos de la Encuesta de Poblacidn Activa.(EPA), INE.

Tal y como se puede observar el intervalo comprendido entre los 25 y 54 afios presenta una tasa de paro muy
similar a la del grupo de edad de mas de 55 afios. Es mas, presentan una evolucidn practicamente idéntica y, si
bien es cierto que el primer intervalo presenta una tasa de desempleo ligeramente superior con un pico
maximo superior al 20%, el cambio y fluctuaciones responden a las mismas fechas y magnitudes. En ambos
intervalos de edad mencionados se evidencia el impacto de la crisis, mostrando claramente una destruccion del
empleo progresiva hasta el afio 2014, a partir del cual comienzan a experimentarse los primeros signos de
recuperacién. El pico maximo de desempleo en los 3 grupos coincide en el afio 2014, punto algido de la
recesion en varios y diferentes indicadores. Pero sin duda alguna, lo que este grafico pone de manifiesto es el
grave problema de caracter estructural que viene sufriendo el conjunto de la economia espaiiola desde hace
tiempo. Como podemos observar, el problema real del mercado laboral se encuentra en la poblacidn joven,
con elevadas tasas de desempleo que alcanzaron mas del 50% en el 2014 y con leves recuperaciones fruto del
ciclo econémico pero que no consiguen hacerlo descender por debajo del 30%. Hablamos pues de problemas
que radican en la propia estructura del mercado laboral, incapaz de absorber las nuevas remesas de oferta
laboral joven y de un tejido productivo que no genera la suficiente demanda acorde a la necesidad del
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momento. Cabe recordar que la sostenibilidad de un gran niumero de los diferentes sistemas e instituciones
que amparan y respaldan nuestro estado de bienestar pasa porque la capacidad de las futuras generaciones y
su poder adquisitivo soporten el elevado coste. En otras palabras, existen dudas serias de que la precariedad y
el nivel de renta actual de las generaciones jovenes vaya a ser capaz de financiar y sufragar tales gastos. Sin ir
mas lejos la emancipacion de los jovenes es alarmantemente tardia en comparacidon con sus homdlogos
europeos, condicionada por un problema de caracter estructural cimentado en la precariedad laboral, la
temporalidad y el elevado precio de la vivienda. Un trinomio que retrasa gravemente el comienzo del proyecto
de vida individual.

Imagen 13: Edad media estimada de emancipacion por paises europeos
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Fuente: “When are they ready to leave the nest?”, estudio de EUROSTAT

El grafico superior refleja la realidad compartida detrds de los indices, donde la media de edad de
emancipacién de cada pais esconde un conjunto de caracteristicas que explican la demora o la presteza para
independizarse del hogar. Sin ir mas lejos aquellos paises con menor media de edad en emanciparse presentan
no solo una mayor renta per capita sino las menores tasas de desempleo y, por supuesto, los entornos socio-
econdémicos mds favorables para el desarrollo de un proyecto vital. No es casualidad que los 7 paises con la
mayor media de edad de emancipacion presenten a su vez las mayores tasas de desempleo juvenil de la Unidn
Europea. No se debe subestimar el efecto cultural, pues de los 8 primeros paises con mayor edad media de
emancipacién 7 de ellos se encuentran bafiados por el mediterrdneo llegdndose a teorizar acerca de la
influencia cultural en la actitud propia frente a la compra de vivienda (mas popular en paises del sur) frente al
alquiler o a la tradicién juvenil del sur europeo a posponer la edad de emancipacidon. Por lo tanto y teniendo en
cuenta lo desarrollado previamente, la tradicidn e influencia culturales cuyo peso en el comportamiento social
es mayusculo, se encuentran estrechamente relacionados con el contexto econémico y las condiciones del
mercado laboral al que se enfrentan los jovenes siendo la precariedad estructural de dicho mercado un lastre y
condicionante a la edad de emancipacion de los jovenes espafioles.

5.2 FORMACION LABORAL INTERGENERACIONAL

A dia de hoy, disponemos de las nuevas generaciones mejor formadas. La inversion en capital humano y, en
definitiva, el desarrollo del pais y la sociedad han generado que la preparacidén de los jovenes y las futuras
generaciones sea manifiestamente superior a la de generaciones pasadas. Sin embargo, dicho aumento de la
oferta de trabajo cualificado que venimos mencionando ha encontrado un grave obstaculo del que numerosos
economistas vienen advirtiendo. La capacidad del mercado laboral para asimilarlo mediante un aumento
proporcionado de la demanda de trabajo cualificado es limitada y en numerosas ocasiones no es capaz de
generar dicho empleo (Puente y Casado, 2016). Tal problema se ha visto acrecentado con la llegada de la crisis
y la recesién econdmica, limitando aun mas la capacidad del mercado laboral con la destruccion y cierre de
empresas y parte del sistema productivo europeols. Si comparamos la evolucion de la poblacion por el nivel de

15 . o . . .

Puente y Casado, en su informe del Banco de Espafia analizan el desajuste en competencias entre la oferta y la demanda
de trabajo, enfatizando en el hecho de que quizas la formacidn tanto académica como practica de los nuevos trabajadores
no sea del todo acorde a los requerimientos y demanda actuales de los puestos de trabajos ofertados.
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estudios observaremos que el cambio es drdstico. Ademads, la evolucidon comienza con la entrada de Espaiia en
Europa.

Tal y como se observa en el grafico siguiente, la tendencia es claramente positiva y ello destaca el importante
aumento de la proporcién de estudios superiores y medios sobre el total en detrimento de aquellos con
formacion baja que hasta mediados de los 90 suponian casi la mitad. Sin embargo y aunque se trata de una
evolucion minuscula y leve, si se aprecia una reduccién del crecimiento de estudios superiores y medios.
Ademas, la tendencia hasta 2008 de la grafica correspondiente a estudios bajos es negativa. Sin embargo, se
puede apreciar cdmo entre 2008 y 2011 se invierte y crece timidamente.

Imagen 14: Evolucidn de la poblacién por nivel de estudios
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FUENTES: Instituto Nacional de Estadistica y Banco de Espaiia.

La entrada en Europa supuso un hito para Espafia y un espaldarazo al atraso técnico y formativo que venia
arrastrando una economia excesivamente autdrquica la cual lastraba detalles heredados de la pasada
dictadura. Un detalle que ejemplifica el desarrollo y apertura del pais se ve reflejado en la reduccién del peso
de la formacion basica sobre el total. En su lugar los estudios medios principalmente requeridos en la
importante industria y la formacion superior sustituirian a la improductiva formacién basica. Es precisamente el
proceso previamente comentado uno de los principales responsables de la popularizacion y desarrollo de la
clase media espafiola. De hecho, la entrada en Europa inicié un ciclo muy interesante que generaria un
constante desarrollo en la formacién y cualidades de cada nueva generacién, promoviendo que cada
descendencia estuviese mejor preparada que la anterior.

5.3 TEMPORALIDAD Y PRECARIEDAD LABORAL

La temporalidad y su inclusién legal y normativa en el mercado laboral han supuesto sin duda la puerta de
entrada hacia la precariedad laboral. La desregulacion vy liberalizacion de los mercados han sido las politicas
predominantes durante gran parte de la crisis econdmica con motivo de la creacion de empleo y desarrollo de
la economia. Se ha tratado por tanto de un proceso de transito de un modelo a otro. En palabras de Prieto en
su obra La calidad del empleo en Espafia seiiala la evolucién del modelo de empleo estandar a uno
flexible/empresarial (Prieto, 2009)16 .

Somos contemporaneos de una de las grandes transformaciones del mercado laboral en los ultimos 50 afios.
Con objeto de dar solucidn a problemas estructurales en la creaciéon de empleo en nuestro mercado laboral, se
han llevado a cabo numerosas reformas. A raiz de conclusiones extraidas de Castel (2010)17, dos de los pilares
principales de esta remodelacion laboral residen en el gran desempleo y el intenso proceso de flexibilizacion

1® véase capitulo Il y pp.73-4.
Y En palabras de Castel, la falta de regulaciones fuertes “con caracter de ley” son las responsables del incremento de la
desigualdad y de los procesos de flexibilizacion del mercado laboral.
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del mercado. Uno de los principales origenes de la instabilidad laboral del sistema espafiol, radica en un
acontecimiento en particular producido en 1984, cuando tras una reforma del Estatuto de los Trabajadores se
incluye una partida denominada “Acuerdo econémico y social”, donde queda aprobado el cardcter temporal de
los contratos, dando asi el acceso a las empresas a ofertar este tipo de empleos. A partir de esa fecha el
contrato temporal empezaria a ganar popularidad siendo cada vez mds comun en un colectivo en particular: los
jévenes. Desde entonces la temporalidad se ha caracterizado por ser una constante en el mercado laboral
espafiol, incrementdndose en determinados puntos de la crisis econédmica, dicha temporalidad surgiria como
medida preventiva a la supuesta excesiva rigidez del mercado laboral. Lorente y Guaman (2018)18 realizan un
gran andlisis en el que denuncian la incompetencia de dicha reforma. Uno de los aspectos mas importantes de
su analisis reside en las conclusiones que los investigadores extraen del descenso de la temporalidad durante la
crisis econdmica. Y es que en palabras de los economistas, el descenso de la temporalidad hasta el 23% en
2013 vendria propiciado por la masiva destrucciéon de empleo temporal durante la crisis. Para argumentar con
propiedad nuestras afirmaciones convendra repasar los siguientes graficos:

Imagen 15: Evolucidn de la duracion esperada de los contratos temporales, segun el nivel educativo.

1 ESTUDIOS BAJOS (b) 2 ESTUDIOS ALTOS (b}

Meses Meses

8

7 7
s E—
5 5
4 \% :
3 3
7 7
1 1
o 0

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2005 2008 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

e ENTRE 20 ¥ 28 ATIOS e ENTRE 30 Y 38 ARKDS e ENTRE 40 ¥ 49 AROS
Fuente: Ministerio de Trabajo, Migraciones y Seguridad Social (MCVL), y Banco de Espaiia.

Como podemos comprobar, la temporalidad del mercado laboral es sorprendentemente mas alta en aquellos
trabajadores con mayor nivel de cualificacion, caracterizandose la evolucion de la temporalidad en estos
ultimos como sustancialmente mas cadtica en el intervalo temporal presentado en el grafico superior. Como
deciamos, se observan un sinfin de altibajos especialmente en el grupo de edad entre 40 y 49 afios, donde no
tiende a ser frecuente la insercién laboral y donde la busqueda de trabajo suele responder a la desaparicion de
la empresa o al despido de la misma. Ademads, se aprecia claramente la tendencia descendente en la
temporalidad anteriormente mencionada. La temporalidad en aquellos trabajadores con formacién/educacion
inferiores es sustancialmente menor. Quizas pueda deberse al coste de contratacion y salario que en este tipo
de empleados acostumbra a ser mas reducido. Por ende y habiendo destacado el rango de edad y la formacidn,
podemos observar la clara relacién del aumento de la precariedad en los contratos laborales y el grueso de la
clase media de nuestro pais apreciando una mas que preocupante tendencia negativa en las condiciones de
vida que influirdn de manera significativa los niveles de renta y gasto. Este supone uno de los grandes retos de
toda economia. Dado que la recuperacion se encuentra ligada a la evolucion positiva de los niveles de
desempleo se antoja dificil la reinsercidén laboral de aquellos grupos de edad superiores a los 40 afos que
perdieron su puesto de trabajo a consecuencia del ciclo econémico. Nos encontramos ante cabezas de familia
qgue, en muchos casos, ostentan la responsabilidad de introducir los recursos econémicos al hogar siendo el
principal desencadenante para futuras consecuencias sociales, tales como el riesgo de pobreza o de exclusion
social.

'¥ | os economistas mencionan que la tasa de la temporalidad en 1987 pasaria del 15,6% al 35% de 1995 y no descenderia
del 30 % hasta el 2007.
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Imagen 16: tasa de temporalidad en Espafia y la UE-27
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Fuente: Elaboracion propia en base a datos del Eurostat.

Fruto de las medidas acometidas mencionadas anteriormente, la temporalidad se unié a una de muchas otras
caracteristicas de nuestro mercado laboral contribuyendo asi a la precarizacion del empleo en nuestro empleo
tal y como venimos denunciando reiteradamente. El grafico superior destaca perfectamente el problema en
cuestion. Gracias a los datos del Eurostat hemos podido aislar dos valores muy interesantes que de
compararlos, juntos proporcionan riqueza a nuestras conclusiones. Al introducir en el analisis la evolucién de la
temporalidad de Espafia y la de la media de la Unidon Europea (27 paises), pone de manifiesto la enorme brecha
de la temporalidad. Una gran diferencia que conviene analizar con detenimiento. A medida que profundizamos
en la cuestion de la temporalidad nos encontramos con que el colectivo mas afectado es, sin duda, el juvenil.
Confirmando una vez mas no solo la precariedad del colectivo sino también la fragilidad de su creacidn de
empleo. Cabria mencionar determinados aspectos caracteristicos de la finalidad del empleo juvenil. Por
ejemplo, en aquellos de menos de 24 afios nos encontramos con una tendencia a compaginar trabajos de
caracter temporal con la compatibilizacion con los estudios. No obstante, debiéramos recalcar la peculiaridad
de las condiciones en las que el joven accede al mercado laboral con un claro déficit de experiencia laboral que
incidird en la tipologia del contrato, su duracion y condiciones.

Al hablar de precariedad y caracteristicas propias del caso espafiol, ademas de la temporalidad debemos
mencionar el desempleo juvenil. Es cierto que la diferencia entre Espafia y la media europea es amplia, pero
hay que destacar que el desempleo juvenil en el resto de paises europeos también es superior a la media
general. A continuacion trataremos de ahondar algo mas en la problematica espafiola, que sin duda condiciona
a largo plazo la estabilidad y recursos de la clase media futura. Tras Grecia, Espafia registra los peores datos de
desempleo juvenil (Eurostat, 2020). Tal y como hemos podido observar en graficas anteriores, el problema no
es nuevo y radica en una cierta incapacidad del mercado laboral para asimilar la oferta de empleo

produciéndose un desequilibrio estructural entre demanda y oferta (Toharia, 2005)". Lamentablemente y
teniendo en cuenta el problema de caracter estructural, es evidente que tras la crisis del 2008 la temporalidad

y el desempleo en la poblacion juvenil se incrementd y llegd a maximos historicos en 2014 (EPA, 2014).

Como veniamos advirtiendo, gran parte de los componentes caracteristicos del mercado laboral juvenil espafiol
tales como la temporalidad, el bajo nivel salarial o el desempleo ya estaban presentes antes del estallido de la
crisis econdmica. Una de las conclusiones que se extraen tras el estudio del mercado laboral juvenil es el
denominado “efecto domino”; es decir, la precariedad de las condiciones laborales experimentadas durante el
periodo comprendido entre los 20 y 24 afios se prolonga en el tiempo afectando de lleno a los periodos

|Il

siguientes siendo palpable en la cohorte de jovenes-adultos entre los 24 y los 29 afios. Este “coctel” de factores
afecta directamente a las condiciones de vida y poder adquisitivo de las nuevas generaciones, las cuales, en un
periodo del corto plazo, estdn llamadas a sustituir las generaciones que las preceden en los procesos de la

demanda interna del pais, la financiacién de las instituciones via impuestos y, cdmo no, el mantenimiento de

% Garcia-Fontes y Hopenhayn (1996) complementan este andlisis haciendo especial mencién al impacto en el mercado
laboral de la reforma de 1984, responsabilizando a esta Ultima de los desequilibrios e inficionadas surgidos entre la oferta y
demanda de trabajo.
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diferentes sistemas y programas de cobertura social tales como las pensiones. El grave descenso de las
condiciones salariales y el aumento de la precariedad ponen pues de manifiesto la gravedad de la situacion,
evidenciando una fragilidad del contexto econdmico y una incapacidad de las nuevas generaciones para poder
mantener no solo el nivel de sus progenitores, sino también el conjunto del sistema que les ha criado y al que
no van a poder corresponder dadas sus condiciones laborales.

5.4 DIFERENCIAS ENTRE GENEROS

Si bien es cierto que las diferencias entre géneros siempre habian sido motivo de disputa social y denuncia de
diferentes grupos igualitaristas, la crisis ha acrecentado dicha diferencia entre sexos, introduciendo un debate
no solo en el seno de la clase media sino en el conjunto de la sociedad que cada dia gana mas adeptos. Pese a
que el origen del problema pueda dar pie a diferentes interpretaciones y discusiones, una cosa queda clara: de
media las mujeres cobran un salario menor y presentan mayores tasas de desempleo. Para tratar de
argumentar con propiedad nuestras conclusiones hemos acompafiado cada descripcién del grafico
correspondiente:

Imagen 17: Tasa de desempleo por género

Evolucion de los distintos niveles de desempleo de hombres y mujeres. Periodo comprendido
entre los afios 2006 y 2018.
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Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Encuesta de Poblacion Activa (EPA), INE.

Empecemos por algo muy sencillo, la tasa de desempleo media por género. El grafico superior muestra varios
aspectos interesantes del mercado laboral espafiol y las diferencias entre géneros que conviene mencionar.
Dicho grafico contiene la evolucidon separada e individual de la tasa de desempleo de hombres y mujeres entre
los afios 2006 y 2018. El componente estructural de la diferencia entre géneros se aprecia en ambos extremos
de la grafica. Tal y como se puede observar, la diferencia entre ambos grupos es similar tanto antes de la
entrada de la crisis (entre 2006 y 2008) como tras la recuperacion (entre 2015 y 2018). Es decir que en el
momento en el que se extrae el componente ciclico de la economia la tasa de paro y sus diferencias
estructurales se incorporan de nuevo a la realidad del mercado laboral. Sin embargo, una de las cuestiones mas
interesantes del desempleo entre ambos sexos tiene que ver con el impacto de la crisis. A diferencia de otros
casos, en la brecha de género por desempleo se ha visto reducida gracias al impacto de la crisis; es mas, en el
punto algido de la recesidn, alld por el 2011, la tasa de desempleo por género era practicamente idéntica.
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Imagen 18: Distribucién del salario bruto anual a tiempo parcial
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Fuente: Encuesta de Estructura Salarial (EES) 2018, INE.

La comparativa entre ambas graficas refleja la realidad que se esconde tras la tipologia de los contratos y la
elevada presencia en el dia a dia de muchos espafioles del contrato temporal. Sin duda, una de las
caracteristicas principales de los contratos temporales presente en el grafico superior demuestra la elevada
incidencia en mujeres siendo el género femenino el mas afectado por el contrato temporal y la precariedad
que este supone. Practicamente un 60% superior respecto al caso de los hombres. Otro aspecto a tener en
cuenta destaca el hecho de que la inmensa mayoria de los asalariados con este tipo de contrato no supere los
10.000€ brutos anuales siendo esta distribucion salarial significativamente inferior a la de los asalariados de
contrato a tiempo completo.

Si bien es cierto que la evolucion y tendencia de ambas graficas es similar, el volumen de asalariados en
distribuciones de renta superiores es mayor en el tiempo completo, caracterizandose por tener una importante
cantidad de trabajadores entre los 20.000€ y los 45.000€. Por el contrario, la distribucion a tiempo parcial
decae drasticamente a partir de los 10.000€, teniendo un representatividad minima a partir de los 20.000 y
siendo practicamente inapreciable a partir de los 30.000€. Otro componente a destacar en la distribucidn
salarial a tiempo completo es la gran diferencia entre los salarios de los hombres y las mujeres. En este caso la
diferencia en la representatividad entre géneros en salarios mas altos es opuesta a la de los contratados a
tiempo parcial, siendo mas comun en el caso de los hombres que en el de las mujeres. Sin embargo y a
diferencia del grafico anterior, en contratos a tiempo completo la diferencia entre ambos sexos es
radicalmente inferior.

Imagen 19: Distribucién del salario bruto anual a tiempo completo
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Fuente: Encuesta de Estructura Salarial (EES) 2018, INE.

Un andlisis exhaustivo requiere de la aplicacion de diversas perspectivas y el estudio de diferentes
caracteristicas y componentes. Si profundizamos en el problema y nos enfocamos en el origen, es decir,
analizamos las poblaciones mas jovenes, concretamente la tasa de desempleo de los menores de 25 afios
observaremos lo siguiente: momentos previos a la crisis, concretamente 3 afios antes a la irrupcién de la
recesion en nuestro pais, el mercado laboral juvenil se caracterizaba por una brecha de género en el
desempleo entre hombres y mujeres. Mientras que la tasa de desempleo de los hombres se encontraba
entorno al 16%, la de las mujeres oscilaba entrono al 22%, una diferencia mds que notable. La llegada de la
crisis actuaria como bdlsamo igualitario entre géneros, proporcionando la ansiada igualdad y reduciendo las
anteriormente mencionadas diferencias. De hecho queda perfectamente reflejado en el grafico que dentro de
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esa poblacidon de menos de 25 afios los hombres habrian sido los mas expuestos al efecto destructivo de la
recesion, siendo superior la tasa de desempleo de estos ultimos respecto a la de las mujeres en el periodo
comprendido entre el 2008 y el 2014. El punto algido de esta diferencia radicaria en el afio 2011 cuando la tasa
de desempleo masculina se situaba en torno al 50% en comparacion con el 45,6% de la femenina. Tal y como
veniamos comentando, el efecto de la recesion acabaria por igualar ambas tasas reduciendo asi las diferencias
presentes en ejercicios pasados. Prueba de ello residiria en las practicamente idénticas tasas en ambos géneros
desde el afio 2014 en adelante. En otras palabras y habiendo comentado las diferencias, el problema real
radica en la elevada tasa de desempleo de gran parte de los agentes econdmicos y coOmo, pese a la supuesta
recuperacion, las tasas actuales siguen presentado datos significativamente peores a los previos a la recesion
econémica.

Imagen 20: Desempleo juvenil por sexo y paises europeos
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.Fuente: elaboracion propia en base a datos del Eurostat.

Otro componente que debiera ser objeto de estudio, responde a los diferentes resultados entre la media
europea y 3 economias en relacién a las diferencias en desempleo entre ambos géneros. Como se puede
observar en el gréafico superior, no solo la media europea sino la inmensa mayoria de las economias
presentadas, a excepcidén de Paises Bajos, Italia y Grecia, presentan datos de desempleo juvenil femenino
sustancialmente superiores al masculino, siendo el caso de esta ultima, Grecia, particularmente preocupante y
llegando a rozar el 50% para las mujeres.

Imagen 21: Tasa de desempleo por sexo en menores de 25 afios

Evolucién en la tasa de desempleo por sexo en menores de 25 afios. Periodo comprendido entre
los afios 2006 y 2018.
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Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Encuesta de Poblacidn Activa (EPA), INE.

La profundizacidn en las distintas caracteristicas y factores determinantes del desempleo juvenil es ciertamente
necesaria. Una manera muy interesante de profundizar en dicho analisis se basa en la diferenciacién por
género del desempleo en menores de 25 afios, observando su evolucidn y principales causas. Resulta
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excepcionalmente interesante observar cdmo la llegada de la crisis y su impacto en nuestra economia
obtuvieron mejores resultados en materia de igualdad que muchas de las politicas publicas aplicadas hasta la
fecha, alcanzando desde el ailo 2014 una tasa de desempleo entre ambos géneros practicamente idéntica. Si
nos situamos en afos previos al estallido de la recesién observaremos que si bien las tasas de desempleo
juvenil eran sustancialmente inferiores a los datos que experimentariamos después, adolecian de una
importante diferencia entre hombres y mujeres siendo estas ultimas las mas perjudicadas de la comparativa. El
impacto de la crisis tendria lugar entre finales del 2009 y principios de 2010 y en materia de desempleo juvenil
no recuperaria datos previos a la recesidn pero si mejoraria a partir del afio 2014. Los hombres destacan en el
grafico superior por experimentar claramente peores datos de desempleo juvenil que las mujeres pasando de
un 14% en 2006 a mas del 50% en 2014. Es decir, por entonces por lo menos 1 de cada 2 jévenes barones de
menos de 25 afios se encontraba sin empleo. La evolucién del desempleo en mujeres parte desde el principio
de unas cifras notablemente peores que las de los hombres. Ademas si observamos la evolucién del desempleo
juvenil femenino en el periodo comprendido entre los afios 2008-2014 notaremos un crecimiento mas
constante, progresivo y menos pronunciado. Todo ello refleja una impacto significativamente menor de la crisis
en el mercado laboral juvenil femenino. Profundizando en la tendencia igualitaria previamente comentada,
podemos apreciar un comportamiento particular en el mercado laboral juvenil. El impacto de la recesion
generd que a raiz de 2014 las cifras de desempleo juvenil fuesen practicamente idénticas entre sexos, sin
presentar anomalias o discriminaciones. Si buscamos un origen al cambio de tendencia en la evolucién de
ambas graficas de desempleo, deberiamos centrarnos en la fecha en la que se produce el punto de inflexion. Se
trata del afio 2012, afio clave para la normativa laboral debido principalmente a la aprobacién por parte del
ejecutivo de Mariano Rajoy de la reforma laboral que vendria a reestructurar y flexibilizar el mercado laboral
espafiol por completo. Algunas de sus caracteristicas mas relevantes incluirian el abaratamiento del despido, la
flexibilizacion del ERE y la priorizacion de los convenios de empresa por encima de la negociacidn colectiva.

Imagen 22: Porcentaje del empleo temporal por sexo respecto del total de asalariados

— HOMBRES MUJERES
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Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Encuesta de Poblacién Activa (EPA), INE.

En la gréfica superior se nos presentan la evolucion del contrato temporal en hombres y mujeres en el periodo
de tiempo comprendido entre el cuarto trimestre del 2008 y el cuarto trimestre de 2018, tiempo suficiente
para analizar el impacto completo de la recesidn. Al igual que en graficas anteriores, es significativo destacar
que la recesion si bien no soluciona de raiz las consecuencias surgidas tras las brechas entre géneros en el
mercado laboral contribuye a reducir tales diferencias. Si observamos el comienzo de ambas graficas,
apreciaremos la gran brecha entre la temporalidad de hombre y mujeres siendo estas ultimas quienes mas
sufrian esta caracteristica precaria, superando ampliamente el 35% de los contratos respecto al 32% de los
hombres. Esos datos reflejan la realidad en el mercado laboral previo al impacto de la recesion en nuestro pais.
Tras la llegada de la crisis ambas tasas de temporalidad se verian seriamente reducidas hasta el minimo
absoluto de 2014, afio en el cual la diferencia entre ambos sexos fue minima. La temporalidad supone una
caracteristica estructural del mercado laboral espafiol que emana de la propia legislacion. Cabe realizar una
mencion muy importante. Cuando se observan destacadas reducciones en los datos de temporalidad del
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mercado laboral debemos ser escrupulosos con las conclusiones extraidas y merece la pena recordar que tales
reducciones en gran parte responden a la destruccién de puestos de trabajo caracterizados por la
temporalidad. Es decir, no se debe tanto a un éxito de determinada politica econdmica o de un claro ejemplo
de recuperacién econdmica. Mas bien se trata de un maquillado de datos fruto del impacto y la destruccion de
empleos por parte de la crisis. Un ejemplo de nuestra afirmacion es la tendencia desde el afio 2016 que la
evolucion de los contratos temporales viene mostrando. Desde dicho afio se aprecia una relacién directamente
proporcional entre recuperacion y creacién de empleo y crecimiento de la temporalidad. Por ultimo, la
distribucion de los asalariados por sexo en funcién del tramo del salario mensual nos ofrece una vision mas
cercana de la realidad del contexto laboral entre hombres y mujeres.

Imagen 23: Distribucién de los asalariados por sexo y tramo de salario mensual. Afio 2018

45,2
35,1
24,5
19,7
<1.260,9 euros 1.260,9 - 2.187,2 o mas euros > 2.187.2 euros
Hombres B Mujeres

Fuente: Encuesta de Estructura Salarial (EES) 2018, INE.

A simple vista se extraen 2 conclusiones: en primer lugar, el rango de 1.260,9€ o menos se erige como el tramo
salarial predominante en las mujeres con un 41,1%, un elevado porcentaje cercano a la mitad de las mujeres se
sitla en el tramo salarial mas bajo. Mientras que los hombres destacan en el tramo salarial intermedio con una
representatividad del 45,2% y superan ampliamente a las mujeres en el tramo superior de 2.187,2€ con un
35,1% respecto al 24,5% femenino. Se trata de una ilustracion muy esclarecedora de la realidad del mundo
laboral, mostrando la preocupante brecha entre hombres y mujeres, en particular propiciada por la excesiva
presencia de las mujeres en aquellos puestos de trabajo y tramos salariales mas bajos. De analizar la variacion
de la brecha de género salarial en el seno de la sociedad a raiz de la recesiéon econdmica de 2008 obtendriamos
los siguientes datos:

Tabla 2: Brecha salarial de género, variacién anual.

2017 2014 2011 2009 VARIACION
Menos de 25 a1 57 5,9 55
anos
De 25 a 34
B 5,0 6,6 10,4 10,0
De 35a44
ol 10,4 11,5 15,4 15,8
De45a54 15,8 19,0 19,6 18,8
anos
Deb552a64 20,5 211 22,9 22,8
anos
65 y mas afios 51,1 45,3 51,9

Fuente: elaboracidn propia en base a datos del INE.

Tal y como detalla la tabla, la muestra se encuentra dividida en 6 distribuciones de edades distintas que
comprenden un rango completo de afos. El periodo de tiempo que recogen los datos va desde 2009 hasta
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2017. Si observamos el resultado final constataremos que en todos las distribuciones de edad se ha producido
un descenso de la brecha salarial de genero destacando los rangos de 25-34 y 35-44 afios con descensos de 5y
5,4 puntos respectivamente. Si nos centramos en las variaciones internas entre distintos afios dentro de la
recesion, distinguiremos lo siguiente: a excepcién del grupo de 35-44 afios hasta el afio 2011 los datos referidos
a la brecha salarial entre hombres y mujeres crecen. Entre el afio 2011 y 2014 se produce el primer descenso,
que aunque es leve, arroja los primeros detalles positivos de los esfuerzos y politicas de distintas instituciones
en aras de reducir la desigualdad. Sin embargo, el mayor de los descensos se produce en el dltimo periodo
comprendido entre los afios 2014 y 2017 reduciéndose la brecha en todas y cada una de las distribuciones de
edades mas de 1 punto a excepcidn del rango de edad de mas de 65 afios que aumenta en 5,8 puntos. Pese a
que no debiéramos desmerecer el importante papel de las distintas instituciones, la comunidad educativa y los
distintos progresos en materia de género en su lucha y contribucién por reducir la desigualdad, una gran parte
de tal disminucion de la desigualdad salarial entre géneros se ha debido principalmente al preocupante
incremento de la destruccion de empleo tanto en hombres como en mujeres contribuyendo en parte a mitigar
parte de la brecha. Otro de los sucesos que han influido en la reduccion viene explicado con la destruccién del
empleo temporal femenino, principal origen de la desigualdad salarial entre hombres y mujeres. Ello, unido a la
precarizacién de los salarios y condiciones laborales de los hombres, ha propiciado la disminuciéon de la brecha
en los datos estadisticos.

Segun ultimos datos del Parlamento Europeo, la brecha salarial en Espafia se situaba en torno al 11,9%.
(Parlamento Europeo, 2020). Otro de los posibles motivos que puede explicar la reduccion es la restriccion en
la sobrerrepresentacién de las mujeres en aquellos trabajos menor remunerados. Como hemos visto
recientemente las mujeres contindan siendo las mas comunes en los empleos con salarios mas bajos. Sin
embargo esa tendencia se viene rebajando durante décadas contribuyendo asi a la reduccién de la distancia
entre ambos sexos. Ademas, durante mucho tiempo, la mujer habia monopolizado la realizacién del trabajo no
remunerado aglutinando por motivos y herencias culturales la realizacién de tareas domésticas o el cuidado de
los nifios. Dicha tendencia se ha visto interrumpida con el acceso progresivo de la mujer a la universidad y al
mercado laboral. No debemos olvidar el papel igualitario de los impactos recesivos los cuales, mediante la
destruccion del empleo y la austeridad de la ultima década, han contribuido sin duda alguna a la extension de
la precariedad todo tipo de colectivos.

6. DEBILITACION DE CLASES Y AUMENTO DE LA DESIGUALDAD

6.1 EVOLUCION DE LOS RECURSOS DE LOS HOGARES

A menudo, cuando se hace referencia a este fendmeno, se tiende a destacar “un proceso de movilidad social
descendiente de una parte de la clase media hacia la franja de vulnerabilidad social” (Peldez Carlos, 2014). Es
decir, por encima de la destruccién del sistema clases o las clases propiamente dichas, parece que el fenémeno
se caracteriza mas por la fluctuacidon o movimientos de los individuos a través de dichas clases. Por lo tanto, los
distintos grupos seguirian ahi, mientras que los individuos alternarian una y otras posiciones en funcién de la
coyuntura econdmica y social. Estariamos por ende frente a un proceso de debilitacion o pérdida de
representatividad de la clase media. Se trata de un proceso complejo que se desarrolla rapidamente, por
norma general propiciado por una recesidn de caracter econdmico. El proceso contrario, de “movilidad social
ascendente”, lamentablemente requiere mas tiempo y esfuerzos. De hecho, el término “destruccion de la clase
media”, comUnmente acufiado en los distintos medios de comunicacidn, seria erroneo. Para que fuera cierto
todos los integrantes de la clase media deberian haber abandonado dicho grupo quedando plenamente vacio y
dando lugar a la desaparicién/destruccién efectiva de la clase en cuestién.

Un claro ejemplo que refleja el proceso de movilidad socioeconémica propugnado por Carlos Peldez queda
reflejado en la siguiente tabla. En ella vienen recogidos los datos referidos a las distribuciones de ingresos,
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mostrando los distintos porcentajes del peso y popularidad de dichas franjas salariales (mensual) dentro la

sociedad.
Tabla 2: Distribucién segun nivel de ingresos mensuales netos regulares del hogar
Hogares
2006 2008 2010 2012 2014 2016 2018 VARIACION
De 500 a 999 euros 19,45 17,71 19,30 19,80 20,03 18,32 16,29 -3,16
De 1.000 a 1.499 euros 21,52 20,29 21,09 21,08 21,94 21,24 19,41 -2,11
De 1.500 a 1.999 euros 18,83 15,90 18,92 16,80 17,01 16,94 16,02 -2,81
De 2.000 a 2.499 euros 12,66 15,32 12,85 12,91 12,77 12,99 14,21 1,55
De 2.500 a 2.999 euros 8,33 10,81 9,31 10,59 9,63 10,40 11,80 3,47
De 3.000 a 4.999 euros 10,47 13,50 12,16 11,69 10,99 12,72 15,04 4,57

Fuente: elaboracidon propia en base a datos del INE.

Como podemos observar, existen diferentes franjas salariales lo cual no hace sino enriquecer nuestro andlisis al
darnos la oportunidad de realizar un estudio mas completo. Como bien viene definido en la titulacién de la
tabla, los datos se refieren a las distintas distribuciones de ingresos mensuales y netos del hogar. Conviene
destacar estos dos ultimos aspectos en particular. Creemos que las distribuciones después de impuestos
reflejan la complejidad del contexto econédmico y, sobre todo, nos acercan mas a la realidad.

Comencemos por los extremos. Al hacerlo nos damos cuenta de dos aspectos a tener en cuenta. El primero
hace referencia a que el porcentaje de representacion dentro de la sociedad de aquellos hogares que ingresan
mensualmente 500-999€ ha disminuido notablemente. Dicho nivel de ingresos, propio de un individuo de clase
baja, ha descendido de un 19,4% en el afio 2006 (previo al comienzo de la recesidon econémica) a un 16,29% en
2018. Es decir, el estrato inferior con menos recursos ha perdido una representatividad del 3,16%. En el
extremo contrario, nos encontramos un grupo completamente diferente: aquellos hogares que tras la
aplicacién de impuestos, ingresan entre 3.000 y 4.999€ o mas identificando un contexto durante la crisis
completamente distinto. Dentro de este grupo identificamos 2 estratos distintos pero cercanos. En primer
lugar y en mayor proporcidn, la previamente mencionada “Clase media-alta” y la clase alta propiamente dicha.
Ambos estratos disfrutan de un contexto econémico cémodo y logran satisfacer sus distintas necesidades sin
dificultades™. Tal y como muestra esta tabla, el porcentaje de representatividad de este estrato se ha visto
incrementado de manera exponencial del 10,47% de 2006 al 15,04% de 2018. Se trata de una variacién muy
importante, concretamente del 4,57%, siendo la distribucidn de ingresos que mas representatividad adquirié
tras la recesion.

Practicamente todas las distribuciones de ingreso inferiores crecen en representatividad a lo largo de los
primeros 4-5 afos de la crisis, concretamente entre los afios 2011 y 2014. Sin embargo, en el Ultimo tramo de
la recesion dicha evolucion se invierte claramente a consecuencia del ciclo econémico y la recuperacion
perdiendo popularidad la totalidad de los estratos inferiores mientras que las distribuciones de ingreso mas
altas experimentan grandes aumentos de representatividad, concretamente entre el 3,47% y el 4,57%. Algunas
de las reflexiones que extraemos de los datos presentados son las siguientes: aquellos estratos con menores
recursos han visto disminuida su representatividad, ademas, aquellos tramos con mayores ingresos han
aumentado demostrando la tendencia alcista producto en gran parte de la recuperacion econdémica. Sin
embargo, conviene destacar que el tamaifio de los estratos mas representativos muestra lo lejano que la gran
parte de la poblacion se encuentra de posiciones de vulnerabilidad y pobreza. Sin duda una gran noticia. A
consecuencia de dichos procesos, en especial en aquellos que ingresan mas tarde al mercado laboral y
adolecen de cierta inestabilidad y precariedad, la ocupacion laboral deja de ofrecerles el soporte y apoyo que

% peldez (2014) identifica una caracteristica fundamental, las clases altas desarrollan plenamente su capacidad
para operar globalmente de acuerdo a sus intereses. Influyendo ideolédgicamente, ofreciendo cobertura técnica
y cooperando en el desarrollo de la estructura que les permita seguir disfrutando de niveles de recursos y
riqueza iguales o mayores que antes de la crisis.
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otorgaba en el pasado (Martinez y Ledn, 1987)*" . Una de las mejores formas para analizar el impacto de la
crisis en la sociedad radica en el estudio y la observacion de la renta media por hogar a lo largo del periodo que
nos interese. En nuestro caso hemos seleccionado un periodo amplio que comprende 10 afios (2008-2018), con
la intencion de observar el comportamiento de la renta nacional y enriquecer asi nuestras conclusiones.

Imagen 24: Renta anual media por hogar

— Renta media

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Encuesta de Condiciones de Vida (ECV), INE:

El impacto de la crisis en el seno de la sociedad espafiola es mas que evidente. Desde 2009 hasta finales del
2016 la renta media por hogar descendié aifo por afo, siendo especialmente estremecedora la caida
comprendida entre los afios 2010 y 2015. De hecho, entre el inicio de la crisis y el comienzo de la recuperacion,
la perdida de la renta media por hogar quedo cuantificada en 2.046€. Conviene recordar que las reformas
estructurales acometida en 2010 ayudaron enormemente a acelerar la pérdida de poder adquisitivo de los
hogares tal y como se muestra en el grafico, es por ello que la implicaciéon de las distintas politicas de corte
neoliberal y sus consecuencias en el seno de la sociedad deberian de ser analizadas en futuros trabajos
académicos. Pero alin mas preocupante es el profundo y duradero valle presente en este gréfico. La renta
media por hogar toca fondo en el periodo comprendido entre 2013 y 2015, habiendo experimentado una
preocupante caida con origen del 2008. Otro componente de las crisis sobre el cual es necesario hablar radica
en el hecho de que las recesiones afectan de manera diferente segun las peculiaridades y caracteristicas de los
hogares. Son infinitas las distintas variables a analizar dentro del marco familiar. De hecho, la combinacién de
analisis individuales y grupales, (en el siguiente caso enfoques familiares) confieren al estudio una riqueza
necesaria. Unas de tantas caracteristicas son los miembros que componen las familias y en base a ello
analizaremos el impacto de la recesidn, evaluando la variacion de la renta media por hogar incluyendo este
factor diferenciador:

Tabla 3: Evolucién de la renta media por hogar en funcién del tamafio por hogar

2008 2009 2010 2011 Variacion
Total 28.787 30.045 29.634 28.206
1 miembro 14.802 15.659 15.625 14.989 1,26%
2 miembros 26.296 27.513 27.517 26.036
3 miembros 32.776 34.902 34.932 33.343 1,72%
4 miembros 38.727 40.101 39.045 37.139
5 miembros 0
0 Més 40.490 41.924 41.069 40.922 1,06%

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de INE

21, . . . ~ — . .

Javier Martinez y Arturo Ledn recalcan que antafio el empleo implicaba un fuerte anclaje a la clase media. De esta
manera algunos expertos han comenzado a utilizar el término “clases medias” con la intenciéon de denunciar la grave
desarticulacién que se esta produciendo
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Como podemos observar, sobre la muestra total se han seleccionado desde aquellos hogares con tan solo un
miembro hasta los de 5 o mas miembros. Es interesante resaltar el hecho de que en aquellos hogares
autonomos formados por solo un miembro, 3 miembros y 5 0 mds miembros, de 2008 a 2011 la variacidén es
positiva; es decir, la renta media por hogar ha evolucionado positivamente. De ese dato podriamos extraer
diferentes conclusiones. Sin duda, la mas evidente puede versar acerca de la flexibilidad de dichos hogares para
gestionar la entrada de un salario con mayor comodidad que en otros entornos con mayor numero de
individuos dependientes, unido al conjunto de rebajas fiscales y ayudas en concepto de familia numerosa. Por
consiguiente, y a medida que aumenta el nimero de miembros en el hogar, la caida en la renta por hogar se
acrecenta, desde una variacidén negativa de -0,98% en 2 miembros, hasta el -4,1% en aquellos hogares con 4
miembros siendo estos ultimos los mas afectados. La variacion negativa en aquellos hogares con mas de 2
miembros puede resultar de la pérdida en alguno o ambos integrantes familiares del empleo; o como
alternativa, la precariedad y descenso del nivel de ingresos o salario. Es decir, a mayor numero de integrantes
dentro del nucleo familiar, mayor es la caida en la evolucién de la renta media por hogar. Tal y como veniamos
advirtiendo aquellas familias con 4 miembros son los mas afectados tanto en terminos de procentaje como
absolutos llegando a perder un total de 1.588€ en un periodo de 3 afios. Ante una perspectiva incierta,
caracterizada por la perdida temporal o prolongada del empleo, se antoja preocupante la asimilacion del dia a
dia si a ello le debemos afiadir un nimero determinado de miembros dependientes dentro del contexto
familiar.

Sin duda, otro de los grandes protagonistas a la hora de evidenciar y estudiar los distintos cambios en los
patrones y volumenes de gasto de los hogares, son aquellos relacionados con la satisfaccidon de necesidades
basicas tales como el combustible y los recursos energéticos basicos para nuestro dia a dia:

Tabla 4: Gasto medio por hogar (Vivienda, agua, electricidad y otros combustibles) por quintiles de gasto.

2006 2008 2010 2012 2014 2016 2018 VARIACION

Quintil 2 6.235,73 6.980,55 7.190,88 7.171,09 6.988,88 6.991,70 7.316,97 1.081,24

Quintil 3 7.275,31 8.314,57 8.470,17 8.545,65 8.289,57 8.237,30 8.555,95 1.280,64

Quintil 4 8.775,25 9.987,91 9.947,75 10.259,71 9.946,05 9.656,79 10.194,55 1.419,30

Fuente: Elaboracion propia en base a datos del INE

La causalidad de las recesiones puede ser de diferente indole en ocasiones siendo influenciada por diversos
factores. Sin embargo y citando a Stiglitz (2012), los principales motivadores de las crisis y en especial la que
estamos analizando son la caida en los niveles de demanda®. Una de las principales herramientas de las que
disponemos para analizar la evolucidon de la demanda se basa en el estudio de los datos referidos al gasto
medio por hogar. La ilustracion superior hace especial hincapié en gastos de primera necesidad que pese a
dicho caracter han sufrido preocupantes descensos a lo largo de la recesidn. Tras haber dividido la muestra
total en quintiles y habiendo seleccionado los 3 grupos centrales, hemos creido oportuno recoger los datos
referidos al gasto medio anual por persona en euros en el periodo comprendido entre el 2006 y el 2018 en
vivienda, agua, electricidad, gas y demas combustibles. El volumen y nivel de gasto de los individuos es
frecuentemente un indicador muy interesante que arroja cuantiosa informacidn acerca de las caracteristicas y
contexto del ciclo econdmico. Afortunadamente, la evolucidn tras el paso de la crisis y los sucesivos afios de
recuperacién econdémica es positiva, los datos que presentan los distintos grupos de gasto son sustancialmente
superiores a los presentados en afos previos a la recesién. La variacién total en el periodo presentado excede
en los tres grupos los 1.000€, siendo mas que evidente la recuperacion de la clase media en este preciso
aspecto. Sin embargo, observamos una diferencia mdas que remarcable en las variaciones producidas en los

2 p . . " il . ) - .

En su obra “El precio de la desigualdad”, Stiglitz arremete contra las politicas de austeridad y los distintos planteamientos
que defiendan las restricciones de las politicas de inversién publicas, pues en palabras del autor, estas ultimas serian
capaces del incremento solido de la actividad econdmica y de la demanda y, por ende, de la recuperacion.
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niveles de gasto por quintiles. Como es légico aquellos quintiles superiores que presentan mayores ingresos
podran hacer frente a mayores volimenes de gasto y como tal el quintil 4 presenta un aumento de 1.419,30€
en contraposicion con el quintil 2 con 1081,24¢€.

Pese a que la variacion final entre periodos sea positiva, existe informacion de la recesién econdmica y de sus
distintos baches que conviene analizar. El impacto de la recesidon econdmica, la cual entré de manera oficial en
Espaiia en el 2008, no se aprecia en el analisis de los volimenes de gasto hasta bien entrado el afio 2011. De
hecho, hasta ese afio, en los 3 grupos los volimenes de gasto presentan un crecimiento constante e
ininterrumpido. Sin embargo, el afio 2011, al igual que en determinados indicadores, parece caracterizarse
como el peor periodo de la crisis, presentando las mayores pérdidas. De hecho, es interesante observar que en
dicho afio se alcanzan los mayores niveles de gasto de los cuales tan solo el quintil 2 ha superado en datos el
2018. El resto de quintiles, 3 y 4 concretamente, han visto reducido desde 2011 su gasto medio. Ademas de
comprender los peores y mas duros periodos de la recesidn, el crecimiento negativo del consumo en dichas
fechas responde a otras cuestiones. En primer lugar, debiéramos mencionar el efecto de trasmision de las
distintas variaciones de riqueza en las pautas de consumo; Es decir, el efecto de la pérdida o ganancia de
riqueza de los hogares sobre los niveles de consumo. Este efecto adolece de numerosos y muy diversos
condicionantes: desde el nivel de los tipos de interés pasando por las expectativas propias de los hogares sobre
el futuro, el propio contexto econdmico no solo del hogar sino también del entorno familiar y, cdmo no, la
propia aversion al riesgo del individuo en cuestion.

Todos ellos, influenciados por un contexto recesivo en el que gran parte de los ciudadanos llegaron a perder su
puesto de trabajo, encadenando largos periodos de desempleo llegando a agotar los subsidios, claramente
debilitaron la clase media en su conjunto generando reducciones relevantes en los niveles de consumo.
Factores propios de la microeconomia tales como la propension marginal al consumo pueden tener cabida en
las pautas de consumo previamente analizadas, sin embargo, esta se ve reducida por factores previamente
relatados, no por una inversién del propio sistema. Sin duda la evolucién del nivel de consumo se basa en la
confianza de los hogares, la recuperaciéon de la demanda se encuentra estrechamente relacionada con la
recuperacién del entorno laboral y del contexto socio-econémico.

Tabla 5: Renta media, Distribucién por deciles.

2008 2010 2012 2014 VARIACION
Tercer decil 9.361 9.716 9.016 8.469 -892
Cuarto decil 11.186 11.727 10.916 10.284 -902
Quinto decil 12.995 13.606 12.851 12.246 -749
Sexto decil 15.034 15.699 14.884 14.341 -693
Séptimo 17.416 18.234 17.395 16.830 -586
decil

Octavo decil 20.306 21.368 20.747 20.057 -249

Fuente: Elaboracion propia en base a datos del INE

Uno de los indicadores mas practicos para poder observar la realidad entre grupos e individuos es la renta
media. Gracias a ella somos capaces de poder analizar los cambios y afecciones fruto del ciclo econémico en las
principales fuentes de ingreso de los agentes econdmicos. Por lo tanto, como venimos desarrollando, en la
tabla superior hemos recogido los datos referidos a la renta media distribuida en funcion de deciles habiendo
escogido las 6 agrupaciones centrales con la clara intencion de aglutinar la totalidad y diversidad de la clase
media. En dicha seleccion ha influido de manera notable la exclusion de los 4 grupos de deciles situados en los
extremos. La distinta evolucién de la renta media de los grupos es mds que evidente y se observa una clara
diferencia entre aquellos deciles con mayor volumen de ingresos y aquellos con menos.

A simple vista la pérdida generalizada en |a totalidad de los deciles es lo que llama mas la atencion. Ademas,
podemos observar una clara tendencia a experimentar una mayor pérdida de renta en los estratos mas bajos.
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Si comparamos los extremos observaremos que la perdida en el decil mas bajo se sitia en torno a los 892€,
mientras que el octavo decil sufre una pérdida de 249€. La principal conclusién que extraemos de la
comparativa entre los diferentes grupos es que a medida que el volumen de ingresos percibidos aumenta,
también lo hace la diferencia entre periodos; es decir quien dispone de un mayor nivel de ingresos también
experimenta un mayor aumento con el paso de los afos. Sin embargo, existe un dato clave comun en las
distintas distribuciones que explica la diferencia positiva entre periodos pero que oculta la tendencia real.
Dicha tendencia, como cabria esperar, se relaciona directamente con la tendencia ciclica propia de la
economia. Mientras que la destruccion y la pérdida de renta fruto de la recesidén requiere menos tiempo, la
recuperacion se basa en un proceso tedioso y lento que termina por reflejarse en los principales indicadores
econdmicos al de varios ejercicios econémicos.

Al igual que en diferentes indicadores anteriormente analizados el impacto real de la recesidon tardd en
pronunciarse, las inyecciones publicas, unidas a estratégicas bajadas de los tipos de interés, mitigaron los
primeros impactos; sin embargo los principales agentes econdmicos, en nuestro caso los asalariados
empezarian a experimentar una progresiva desaceleracién salarial que terminaria por culminar en el afio 2010,
primer afo en el cual se produce una pérdida en la renta media respecto al ejercicio econdmico pasado. El
momento clave para entender la evolucién de la renta media entre periodos reside en el afio 2008 cuando se
produjo un crecimiento de la renta muy relevante. Lo cual generé que la devaluacion salarial partiese de forma
progresiva desde un escaldn superior, induciéndonos a la errénea idea de que el nivel salarial ha evolucionado
favorablemente desde periodos previos al estallido de la crisis. EL octavo decil experimenta una devaluacién de
la renta media muy débil pasando de los 18.118€ en 2008 a los 18.021€ en 2012. Las distribuciones centrales e
inferiores experimentan las mayores pérdidas en volimenes similares. Lo cual muestra una clara desigualdad
en tres grupos y distribuciones; es decir, si bien es cierto que el impacto de la crisis afecta a todos, no lo hace
de la misma manera.

Otro de los factores que pudieron contribuir a la evolucién de la renta media previamente presentados fueron
las distintas reformas legislativas de corte liberal aplicadas en pleno contexto recesivo. El problema en medio
de la recesidn estaba enfocado en poner solucidn al elevado desempleo, no importaba por aquel entonces la
evolucidn positiva del nivel salarial, todos los esfuerzos se focalizaron en la flexibilizacién del mercado laboral.
Dicha flexibilizacién propicid, entre otros, el abaratamiento del despido, la reduccién del salario minimo y
demas reformas encaminadas a facilitar el proceso de contratacion a las empresas. El visto bueno del ejecutivo
de la época a la contratacidon temporal desarrollé una preocupante precariedad del mercado laboral de la que
seguimos adoleciendo en la actualidad. Las reformas en el mercado laboral adoptadas para dar solucion al
exceso de oferta de trabajo indudablemente mermaron el nivel de renta del pais y, con ello, la clase media.

6.2 LA EVOLUCION DE LA DESIGUALDAD

La desigualdad acostumbra a ser una caracteristica directa de las recesiones economicas. Sin embargo, una de
las principales cuestiones que han ido surgiendo a lo largo de la crisis ponia en cuestion que todos los agentes
sufrieran el impacto del mismo modo. Los distintos mecanismos de proteccion social y el desarrollo de la social
democracia en Europa permitieron que junto, a la voluntad de los gobernantes, la tendencia de la desigualdad
se redujese. En ello han tenido gran parte de la responsabilidad las clases medias quienes han nutrido via
herramientas fiscales los medios necesarios para financiar dichos procesosB. Sin embrago la irrupcién de la
crisis debilitd un sistema que venia avisando desde hacia tiempo ejerciendo un efecto demoledor en el seno de
la sociedad, una sociedad que es cada dia mas desigual. La clase media contuvo las diferencias. Durante
décadas dicha clase mantuvo los cimientos y las bases de la sociedad y la economia como nunca antes se habia
hecho, mitigando los conflictos de clase. Como hemos comentado con anterioridad, gran parte de la
responsabilidad del problema radica en la destruccion del empleo, el aumento de la precariedad previamente

“la presion fiscal en Espafia paso del 33% en 2008 al 35,4% en 2018. En comparacién, la media en la eurozona
experimentd un incremento similar al pasar del 39,7% en 2008 al 41,6% en 2018. (Eurostat)
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analizado y una recuperacién completamente insuficiente que terminarian por debilitar gravemente la clase
media. A consecuencia de ello, dicha debilitacion acarrearia graves efectos en la desigualdad socioecondmica.

El propio Thomas Piketty (2015) realiza una reflexion inversa llegando a asegurar que el propio aumento de las
desigualdades desembocd en la crisis financiera de 2008, contribuyendo a debilitar el sistema financiero
estadounidense, causante de la recesidn. Segun esta tesis, el aumento de la desigualdad habria provocado una
un estancamiento del poder adquisitivo de las clases medias, generando el posterior sobreendeudamiento de
los hogares mds modestos. Todo ello aupado gracias al facil acceso a todo tipo de préstamo con total ausencia
de regulacién financiera™.

Imagen 25: indice de Gini

Evolucién del nivel de desigualdad en Espaia. Periodo comprendido entre los
afos 2008-2014

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014

Fuente: Elaboracidn propia en base a datos de la Encuesta de Estructura Salarial, INE.

El grafico superior muestra el indice de Gini extraido en base a datos del INE y que se nos presenta como la
principal herramienta para poder analizar el impacto y caracteristicas de la desigualdad. El proceso es simple y
aporta distintos valores en funcién de las distintas distribuciones salariales e ingresos de los individuos, donde
0 fuera la representacion de una sociedad completamente igualitaria, 100 vendria a representar una sociedad
perfectamente desigual. La linea presente en el grafico, muestra la evolucién de la desigualdad en el periodo
de tiempo comprendido entre el 2008 y 2014. Como se puede comprobar, el crecimiento de la desigualdad es
alarmante creciendo un total de 2,3 puntos porcentuales en tan solo 6 afos.

Existen 2 puntos relevantes a lo largo de la evolucion de la desigualdad a raiz de la crisis de 2008. El primero
hace referencia al periodo de impacto inicial comprendido entre los afios 2008-2010. Si bien es cierto que la
desigualdad afectd al seno de la economia y la sociedad, el conjunto de medidas iniciales encaminadas a
reducir su impacto mitigaron parte del proceso. Sin embargo, determinadas medidas de austeridad y la
precariedad laboral fruto de los ajustes aplicados con el objetivo de flexibilizar el mercado de trabajo
profundizaron el desarrollo de enormes brechas entre aquellos que mas recursos e ingresos percibian y
aquellos que, o bien habian visto reducido su ingreso o habian perdido su puesto de trabajo. Fue sin duda
alguna el binomio entre recesidén econdémica y austeridad el que acabaria no solo por dinamitar el contexto
socio-econdmico espafiol y en parte europeo sino también el responsable maximo en la preocupante evoluciéon
de los niveles de desigualdad. Puestos en antecedentes, las politicas de austeridad fundamentadas en
reduccién del gasto publico, flexibilizacién de las “rigideces” propias del derecho laboral y la liberalizacién de
mercados prometian una pronta recuperacién y una economia mas competitiva”. Es recomendable la correcta
contextualizacidon a la hora de realizar este tipo de analisis. Por ello con el fin de entender la situacién de

** El endeudamiento de hogares modestos a expensas del crecimiento de la desigualdad, gracias a las
inyecciones del capital y ahorro de estratos superiores. Una tesis desarrollada por R.Rancieré y M. Kumhof
(Inequality, Leverage and Crises, FMI, 2010).

> Quizés una de las criticas mas feroces venga desde el propio Stiglitz (2012) quien desmonta el mito de la austeridad
explicando como la inmensa mayoria de las recesiones, provocadas y fundamentadas en la escasez de demanda, se ven
acrecentadas ante del gasto publico los cuales no hacen sino reducir ain mas la demanda y aumentar el desempleo.
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Espafia y su evolucidn a lo largo de la lucha contra la desigualdad, convienen consultar los datos de nuestros
homologos europeos:

Tabla 6: Coeficiente de Gini de la renta disponible equitativa - Encuesta UE-SILC

TIME 2009 2011 2013 2015 2017 VARIACION
European Union - 27 : 30,5 30,6 30,8 30,3 0
Germany 29,1 29,0 29,7 30,1 29,1 0
Ireland 28,8 29,8 30,7 29,7 30,6
Greece 33,1 33,5 34,4 34,2 33,4
Spain 32,9 34,0 33,7 34,6 34,1
France 29,9 30,8 30,1 29,2 28,8 -1,1
Italy 31,8 32,5 32,8 32,4 32,7

Fuente de datos: Elaboracion propia en base a datos de Eurostat

Extraemos diferentes conclusiones tras comparar los datos de la media europea, los datos espafoles y un
conjunto de paises que nos ha resultado apropiado introducir. Por un lado observamos un pico de la
desigualdad en la media europea en el afio 2015, a consecuencia de 6 afios acumulados de recesion econdmica
y medidas correctivas. Sin embargo, observamos una leve mejoria al pasar del 30,8% al 30,3%. Espafia, junto
con ltalia y Grecia, sufre un mayor impacto de la desigualdad ademas de ser mas prolongado en el tiempo.
Mientras que la media europea recupera datos cercanos a inicios de la crisis, en el 2016 nuestro pais no
presenta una reduccion importante de la desigualdad hasta bien entrado el 2017. Grecia, uno de los grandes
afectados por la gran recesién, presenta sintomas similares a la economia espafiola aunque,
sorprendentemente, muestre datos mejores en relacién a la desigualdad, un 33,4% frente a un 34,1% en el
caso espafiol en 2017. Concretamente el caso de Grecia es junto con el Francés (Unico pais en reducir la
desigualdad) los mas destacados habiendo obtenido los mejores resultados en la lucha contra la desigualdad.
Gracias a los datos facilitados podemos observar que la economia europea con mayores tasas de desigualdad
es Irlanda con un aumento de 1,8 puntos seguida de Espafia. Todo ello nos ayuda a extraer la siguiente
reflexidn: los paises bafiados por el mediterraneo presentan tasas de desigualdad manifiestamente superior la
media de la Unién Europea. Sobre dicho asunto se ha teorizado en numerosas ocasiones acerca del origen
natural de dicha diferencia. Algunos recurren a diferencias cultuales como la fuente principal y responsable de
tales niveles de desigualdad. Tal componente cultural vendria de la mano de influencias ejercidas por
determinadas instituciones tales como la Iglesia. Otros, sin embargo, recurren a las diferencias dentro de los
sistemas productivos de cada pais. Siendo aquellos mas productivos quienes acostumbran a presentar menores
tasas de desigualdad (con claras excepciones). Parte del aumento de la desigualdad hace referencia a las
politicas de austeridad aplicadas de manera generalizada en el conjunto de la economia europea como receta
ante la preocupante recesion pasada. Ello explicaria también el aumento de la desigualdad en paises como
Irlanda, precursores de la flexibilidad fiscal y el “dumping” impositivo. Dichas politicas, lejos de solucionar el
problema permitieron que determinados indicadores de precariedad y desigualdad persistieran, amenazan
seriamente la estabilidad del sistema social europeo (OXFAM, 2013; pp. 2). Si profundizamos algo mas en la raiz
del problema y tratamos de realizar una comparativa entre los distintos niveles salariales y el impacto de la
crisis sobre ellos observaremos lo siguiente:
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Imagen 26: Evolucidn salarial por nivel de empleo
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Fuente: EADA-Grupo ICSA, Evolucidn salarial-2013, 72 ed. Informe de remuneraciones.

La fragmentacion social es palpable en el grafico superior donde se pone de manifiesto la reiterada realidad
antes, durante y después de la crisis. El analisis del impacto de las recesiones en diferentes grupos y estratos
poblacionales viene realizdndose de manera constante por economistas e historiadores durante siglos, con el
propdsito de determinar la razén por la cual tras el impacto de las crisis, siempre sean los altos directivos
quienes presentan ganancias y beneficios en tiempos y contextos econdmicos contrarios a ello. En
contraposicidn, en el resto de estratos inferiores suelen presentar mas bien tendencias contrapuestas: o por
desgracia tendencias negativas. El informe refleja la realidad de la crisis de 2008 cuyos efectos y consecuencias
tardaron en notarse realmente en nuestro pais hasta finales del 2009, de hecho la tendencia salarial fue
practicamente positiva experimentando un claro receso en el primer trimestre de 2010, prolongandose hasta
bien entrado 2013. Las remuneraciones en el caso de directivos presentan un ascenso en los peores periodos
de la recesion incrementando aun mas la brecha de la desigualdad. Segun el informe elaborado por EADA-ICSA,
los directivos vieron aumentada su remuneracion un 7% en el afio 2013 frente a las caidas del 3% y el 0.5% de
mandos y empleados respectivamente, un claro ejemplo del aumento de la desigualdad propiciado tras la
crisis. Stiglitz parece tener claro el origen del aumento de ingresos de los quintiles superiores en las peores
épocas de la crisis. Una de las herramientas que segun el autor permitiria a los estratos superiores afrontar la
recesion de manera tan lucrativa es la busqueda de rentas”. El informe elaborado por el grupo ICSA,
responsable de la grafica superior, ponia en valor vario aspectos: el primero hacia referencia a que desde 2007
el bajo nivel de inflacién habia proporcionado un constante mantenimiento del poder adquisitivo de todos los
agentes de la economia. Por otro lado, también admitian que el crecimiento continuado del PIB durante los
afos de recuperacion posteriores a la crisis no se habia visto reflejado en un aumento proporcional a la
evolucion salarial; otra de las posibles explicaciones del informe aludia a la rigidez de los convenios colectivos
que podria haber desempefiado un papel clave en la rigidez de los salarios dificultando su recuperacion o por lo
menos posponiéndola en contraposicion a la de los directivos.

6.3 EVOLUCION DE LAS DIFICULTADES ECONOMICAS DE LOS HOGARES

Las dificultades econdmicas sufridas por el conjunto de los hogares son un claro manifiesto del ciclo econémico
Y su repercusion en las economias domésticas siendo mas frecuentes este conjunto de penurias en tiempos de
recision. La obligacion redistributiva del estado y la aplicacidn esencial de principios como el de progresividad
fiscal suponen la piedra angular para que todo estado disponga de recursos suficientes para acometer los
programas de integracion y ayuda social, tan necesarios en periodos post-crisis. Piketty (2015) advierte de

*®Dicho proceso de busqueda de rentas adquiere, segun Stiglitz multitud de formas, desde una aplicacién excesivamente
laxa de las vigentes leyes sobre la libre competencia pasando por practicas monopolistas de todo tipo que permitan a los
grandes directivos ingresar gran parte de esos beneficios
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como hoy en dia la exaccién fiscal se esta volviendo regresiva en los estratos y rentas mas altas, con las
. . . / . . . 27
preocupantes implicaciones que ello tendra en la brecha social y los niveles de desigualdad™’.

Salvo excepcidn, observaremos en la comparativa de los siguientes graficos la influencia del ciclo econémico
sobre la evolucion de las dificultades econdmicas de los hogares. Lo interesante de la primera parte del andlisis
se encuentra en el periodo que se estudia, dado que al tratarse de la segunda mitad de la década del 2000
contiene las evoluciones y los datos referidos al primer impacto de la crisis sobre la sociedad espafiola. Son un
total de cuatro las distintas cuestiones que se analizan, referidas todas ellas a acciones cotidianas que reflejan
el dia a dia del contexto socio-econdmico. En primer lugar, el primer indice hace referencia al porcentaje de
individuos que no pueden permitirse al menos una semana de vacaciones al afo fuera de casa, sin duda uno de
los aspectos mas representativos de las dificultades econdmicas de los hogares. Dicho indicador presenta un
maximo del 40,4% a finales del 2005 habiendo experimentado un importante descenso hasta el 33,5% en 2008,
afio del primer impacto de la recesidn en nuestro pais. A partir de dicha fecha y como cabria esperar el
procentaje iria en aumento debido a las restricciones en la demanda de los hogares propiciada en gran medida
por el desempleo y el ciclo economico.

El porcentaje de hogares que no se podrian permitir ni siquiera una semana de vacaciones al afio llegaria a
aumentar hasta el 39,7% echando por la borda todo el progreso acontecido en los 3 afios previos. El segundo
indicador se centra en analizar la incapacidad de los hogares para hacer frente a gastos imprevistos; como
podemos observar, la tendencia es manifiestamente similar al grafico anterior pues hasta el afio 2018 se da un
relevante descenso hasta siturse en el 29,3 para luego crecer durante los dos primeros afos de la crisis hasta el
36,7%. Respecto a la dificultad para llegar a fin de mes, su evolucion se muestra mas cadtica que la del resto de
los indicadores experimentando importantes crecimientos en los afios 2006 y 2008. Este ultimo indicador
experimenta un gran incremento el primer afio de recesion para mas tarde estancarse. Respecto al indicador
que estudia y registra los retrasos en los pagos de la vivienda, si bien es cierto que el volumen de afectados es
inferior, se aprecia el mismo patrén en la evolucion de la grafica que en el resto de indicadores,
experimentando un importante aumento en el primer afio del impacto de la recesion.

Imagen 27: Evolucidn de las dificultades econdmicas de los hogares (Porcentaje). Afios 2005-2010
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Fuente: Encuesta de Condiciones de Vida (ECV), INE.

La segunda parte del analisis hace referencia a la etapa final de la recesién econdémica, caracterizandose por la
evolucion favorable de los distintos indicadores y la recuperacién econémica. Prueba de ello es la evolucidn y la
tendencia generalizadas, mostrando los mismos patrones y las mismas respuestas en periodos de tiempo
similares. A excepcion de la incapacidad para afrontar gastos imprevistos que fluctia de manera mas
anarquica, el resto de indicadores muestra la misma tendencia, es decir leves crecimientos entre 2013y 2014 y
finalmente experimentando relevantes disminuciones para el afio 2017. Dos indicadores destacan por encima

27 . . . . . . .

El autor advierte de las dinamicas de las desigualdades patrimoniales y de las fracturas sociales-en especial en el seno de
la clase media-ante la responsabilidad del mantenimiento de las principales instituciones estatales ademas del hartazgo
general a pagar mayores niveles impositivos que las clases superiores.
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del resto dada su importante recuperacion, en primer lugar la capacidad de los hogares para ir de vacaciones al
menos una semana al aflo experimenta una reduccién de 8,5 puntos, reflejando asi la realidad del contexto
econdémico favorable y la recuperacién del ciclo. Por otro lado, otro de los grandes indicadores que reflejan los
problemas financieros de los hogares es la dificultad para llegar a fin de mes la cual experimenta una
recuperacién de 7,6 puntos.

Imagen 28: Evolucidn de las dificultades econdmicas de los hogares (Porcentaje). Afios 2013-2017
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Fuente: Encuesta de Condiciones de Vida (ECV), INE.

Para finalizar con el analisis conviene realizar una apreciacién. La mayoria de los indicadores experimentan
tendencias similares y oscilan en cifras muy parecidas. Ello implica que la gran mayoria de los indicadores
comparten o se encuentran formados por el mismo tipo de hogares e individuos. De esta manera las
evoluciones, siempre fruto del ciclo y el contexto econdmico, se desarrollaran de la misma forma y en
tendencias similares.

6.4 RIESGO DE EXCLUSION SOCIAL Y POBREZA

Gran parte del proceso de debilitamiento y pérdida de representatividad en la clase media es palpable en la
alarmante evolucidn de los indicadores de la pobreza y el riesgo de exclusidn social. Tras el impacto de la crisis
de 2008, aquellos hogares en serio riesgo de pobreza aumentaron su presencia sobre el total de la sociedad.
Fruto de la elevada tasa de desempleo, la reduccidn del nivel de ingreso y el contexto econdmico. Mas alla del
dramatico ascenso de la pobreza y sus diferentes indicadores, el peor de los datos es la clara consolidacién de
tales aumentos, incluso en épocas de recuperacidon econdmica no se consiguen reducir tales indicadores. Para
poder analizar correctamente la situacion procederemos a comentar el siguiente grafico:

Tabla 7: Tasa de riesgo de pobreza después de transferencias sociales

2018 2016 2014 2012 2010 2008 VARIACION

Inferior al 70% de la mediana de los ingresos por unidad de consumo

Tasa de riesgo de

pobreza (%) 289 29,9 29,7 28,9 27,2 273

Inferior al 60% de la mediana de los ingresos por unidad de consumo

Tasa de riesgo de

pobreza (%) 21,5 223 22,2 20,8 20,7 19,8

Inferior al 50% de la mediana de los ingresos por unidad de consumo

Tasa de riesgo de

pobreza (%) 14,6 15,5 15,9 14,4 13,8 13,1

Inferior al 40% de la mediana de los ingresos por unidad de consumo

Tasa de riesgo de

pobreza (%) 9.2 10,7 10,6 9,6 8,8 74

Fuente: Encuesta de condiciones de vida, INE (Elaboracién propia).

Como se puede observar, en cualquiera de los 4 grupos incluidos se observan claros aumentos en la tasa de
riesgo de pobreza. Conviene destacar que el periodo de tiempo aplicado es ciertamente alto y que, en caso de
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analizar el comienzo de la crisis y los primeros impactos de la recesion en la sociedad seria en ese caso
compresible la presencia de aumentos de dicha tasa. Sin embargo, la consolidacién efectiva de dichos datos
durante procesos de recuperacion econdmica deja entrever 2 consecuencias principales: la primera tiene que
ver con el profundo impacto sufrido en 2008 del que sigue aquejandose la sociedad. Y la segunda versa acerca
de la incapacidad de las politicas aplicadas para revertir dicha situacién. Pasados 10 afios, aquellos con el 40%
inferior de la mediana de los ingresos por unidad de consumo presentan un aumento de 1,8 puntos en la tasa
de riesgo de pobreza respecto al comienzo de la crisis, seguidos muy de cerca por a aquellos con el 60% inferior
de la mediana quienes presentan un aumento del 1,7. Si analizamos mas de cerca los datos incluidos en la
grafica, concretamente los aifos centrales, observamos un aspecto positivo en la evolucidn de la tasa de riesgo
de pobreza. A partir de 2014 el aumento reduce su intensidad hasta decrecer en el tramo comprendido entre
2016 y 2018. La recuperacion econdmica afortunadamente palié el impacto de la recesidn en los ultimos afios
de la misma; sin embargo y como venimos advirtiendo, la consolidacion del riesgo de la pobreza es
preocupante y no ha conseguido ser corregida.

Los 4 grupos incluidos en la tabla superior presentan aumentos preocupantes que deben ser corregidos y que
evidencian una vez mas la fragmentacion social y el delicado contexto en el que se encuentra la clase media
espafiola. El desempleo en aquellos individuos mayores de 50 afios, quienes presentan una clara dificultad para
su reinsercion en el mercado laboral, han visto deterioradas claramente sus condiciones de vida llegando a
agotar en gran parte de los casos los subsidios por desempleo al enlazar periodos demasiado prolongados sin
trabajar. Determinados sectores, algunos de ellos industriales terminaron por destruir gran parte de los
puestos de trabajo previamente construidos, empujando a un sector excesivamente especializado al
ostracismo laboral. Ese es, con diferencia, uno de los aspectos mas comentados en el hundimiento de
determinados sectores y prototipos de trabajadores: la escasa capacidad de reciclaje a otro sector o empleo
que, sin duda, dificulta el contexto econdmico de las familias. La precariedad y la clara evolucién salarial a la
baja, naturalmente tienen gran parte de la responsabilidad del problema. Un aspecto el de la precariedad que
afecta especialmente a los jévenes y a las nuevas generaciones que estan llamadas a formar parte la futura
clase media y a los que dedicamos un apartado exclusivo.

Imagen 29: Tasa de riesgo de pobreza por nivel de educacion

[ Nivel (0-2) [ Nivel (3-4) Nivel (5-8)

2008 PG 14.7 7.2

pLCh 25.4 14.8 7.6

2010 AN 16.4 7.4

I 25.1 16.2 9.5
2012 [P 18.8 8.6

Fuente: Elaboracidn propia en base a datos del INE.

Otra de las herramientas que pueden ayudar en la profundizacién del estudio radica en la identificacion y
clasificacion del riesgo de pobreza en funcidn del nivel educativo. La formacién es sin duda uno de los factores
mas determinantes para la consecucidn de distintos niveles salariales. Existe una relacion directa entre el
ingreso medio anual y los afios de escolarizacion, relacién que se ve naturalmente incrementada al
implementar niveles postsecundarios y superiores. Tal y como se ha mencionado anteriormente, funciona
incluso como ascensor social permitiendo a aquellas clases mas populares el acceso a empleos de mayor
remuneracion via educacién superior publica. Por tanto, mientras mayores niveles de formaciéon daran pie a
mejores condiciones de vida, lo mismo ocurre con las distintas capacidades y oportunidades de las que el hogar
y el individuo puedan disponer para hacer frente a los infortunios de las recesiones. La tabla superior refleja
una realidad y es que los hogares con menores niveles de formacién no solo dan acceso a empleos mas
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precarios y temporales sino que, ademds, muestran una menor capacidad de resiliencia a padecer o
experimentar episodios de pobreza y escasez.

De forma general, la recesién afectd a todo tipo de individuos y estratos, aumentando significativamente la
tasa de riesgo de pobreza en los niveles de educacion mas altos. Si a principios de la recesién econdmica,
concretamente en el afio 2008, dicha tasa en los niveles educativos mas bajos se encontraba en el 24,62%, a
finales de 2012 alcanzaria el 24,8%. Los peores afios para este grupo en concreto los encontramos en el
periodo comprendido entre el 2008-2010, el primer impacto de la recesion. Una muestra de las diferencias
ejercidas por el nivel de educacion es la brecha entre los niveles 0-2 y 3-8, dado que mientras el primero habria
experimentado leves incrementos, los niveles formativos intermedios y superiores habrian sido los principales
afectados. Como deciamos, el nivel formativo mas bajo experimentd un aumento del riesgo de pobreza del
0,2% respecto al 1,4% del estrato con mayores niveles formativos. Sin embargo, el cuadro superior muestra
mas informacidn la cual requiere de mayor profundidad en el andlisis. El grupo 3-4 que hace referencia al nivel
formativo medio se nos presenta como el nivel educativo que mas sufre entre el 2008 y el 2012,
concretamente un incremento del 4,1%. Se ha teorizado acerca de ello y una de las posibles causas podria estar
relacionada con el sector secundario como principal fuente de empleo de dicho nivel educativo. Cabe recordar
que la industria espafola fue durante la pasada recesidén una de las mas afectadas, influenciada principalmente
por las subvencionada industria china, los aranceles norteamericanos y las sucesivas crisis del petréleo. El
cierre de empresas del sector secundario y los constantes expedientes de regulacion de empleo de un ya
debilitado sector empujaron a sus trabajadores a un mayor riesgo de pobreza.

7. CONCLUSIONES:

La crisis ha actuado como agente igualador reduciendo las diferencias en desempleo y en riesgo de pobreza y
contribuyendo en igualdad de la brecha salarial; sin embargo, a medida que el ciclo econdmico y el crecimiento
han contribuido impulsando la recuperacién paulatina, tales desigualdades han vuelto a aparecer reflejando el
caracter estructural de tales diferencias. Existe un gran porcentaje que o bien no ha perdido renta o que ha
visto aumentado su ingreso, por norma general aquellos con mayores niveles salariales y el conjunto de
empleados publicos y funcionarios. El conjunto de indicadores que hemos empleado en la elaboracién del
analisis reflejan de manera completa el conjunto de variaciones sufridas a lo largo y ancho de la recesidn.

En el polo opuesto nos encontramos con que los mayores niveles de desempleo y las reducciones salariales han
afectado directamente a los estratos inferiores y aquellos asalariados con menor nivel de renta haciendo
especial hincapié en un colectivo en particular: la poblacién joven. Dicho colectivo ya partia de una situacion
preocupante y ha visto acrecentados sus niveles de desempleo, revelando el preocupante estado del futuro de
la clase media y condicionando la futura estabilidad de diversos sistemas e instituciones de los que a dia de hoy
gozamos y cuyo futuro a medio y largo plazo se encuentra en entredicho. Las diferencias entre colectivos han
qguedado patentes siendo es su mayoria fruto de las distintas caracteristicas propias del empleo en cuestién.
Aspectos tales como la temporalidad del contrato, el sector y la edad del trabajador han supuesto y suponen
factores determinantes que responden a las diferencias salariales y en los niveles de desempleo. Precisamente
uno de esos problemas, la temporalidad, destaca por ser uno de los responsables de los problemas
estructurales del mercado laboral espafiol. Por ultimo, las mujeres han destacado por la elevada
representatividad en el conjunto de distribuciones salariales mas bajas y por aglutinar la mayoria de los
contratos temporales.

En cuanto a los niveles de desigualdad, tal y como hemos mencionado previamente, se han desarrollado dos
escenarios diferentes. En primer lugar la recesion ha funcionado junto a la aplicacién de determinadas politicas
igualitarias como agente reductor en escenarios como la brecha salarial de género. Sin embargo, en el resto de
indicadores hemos podido comprobar como los datos generales referidos a la desigualdad han aumentado
considerablemente. Ello vendria motivado en gran parte por el destacado crecimiento de los ingresos y
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recursos de altos directivos y en definitiva de aquellos estratos mas altos en contraposicidon de las clases
populares quienes habrian sufrido en mayor intensidad el impacto de la crisis. Por lo tanto, una combinacion
entre ambas seria la responsable de los aumentos en el nivel de desigualdad. Ademas debemos recordar la
contribucion a dicho fendmeno del conjunto de ajustes fiscales y la destruccion de empleo acontecidos en el
periodo comprendido entre 2008-2014 los cuales influirian de manera significativa en el aumento de la brecha
de la desigualdad.

Conviene destacar que en términos de renta e ingresos salariales el conjunto de la clase media ha recuperado e
incluso incrementado las distribuciones salariales previas al inicio de la recesidn, a excepcién de los estratos
mas bajos. Si bien es cierto que la evolucion presentada refleja un escenario preocupante con la intencién de
mostrar el impacto de la recesidn, la fecha final para dicha evolucién esta fijada en el afio 2014, sin duda una
de las peores fechas de la crisis. Por ello, de la muestra de los 6 deciles centrales, todos evolucionan
favorablemente a excepcién del tercer decil que experimenta una perdida en los primeros 4 afios de la
recesion. Ello parece indicar un importante enriquecimiento de los agentes con mayores niveles salariales de
manera ininterrumpida durante el conjunto de la recesién. Por otro lado, hemos podido comprobar cdmo la
evolucion de la representatividad de los rangos salariales ha evolucionado conforme al ciclo econémico. Es
decir, las distribuciones inferiores (de 500€-1.999€) han visto aumentada su representatividad en los primeros
4 afios de la recesion. Sin embargo, a partir del afios 2014 y a favor del ciclo econémico expansivo se ha logrado
invertir la tendencia en favor de un crecimiento de la representatividad de las distribuciones de mayor ingreso,
aquellos rangos entre 2.000€ y 4.999€. En comparacion, con datos de previos al comienzo de la crisis
econdmica, los tramos comprendidos entre los 3.000-4.999 han aumentado un 4,57% en detrimento de la
todavia franja mas representativa (con un 19,41%) 1.000-1.499 que ha visto reducida su representatividad un
2,11%. Por ende en medio de la recesion econdmica, el conjunto de la clase media habria ganado
representatividad en aquellas distribuciones de ingreso mas bajas; sin embargo, con la recuperacion econémica
y en comparacion con datos previos a la recesion podemos comprobar cémo aquellos niveles de ingreso
superiores han crecido tanto en porcentaje como en volumen proporcionado un mayor nivel de ingreso al
conjunto de la clase media.

De manera complementaria, otra de las conclusiones extraidas viene a destacar el importante papel del
numero de miembros en el seno del hogar. A mayor nimero de integrantes en el nucleo familiar mas intenso
ha supuesto el impacto de la recesidn. En cuanto al andlisis y comportamiento de los volumenes de gasto de la
clase media, habiendo distribuido la muestra central en quintiles de gasto y habiendo seleccionado los grupos
2,3 y 4, hemos observado leves reducciones en los niveles de consumo en vivienda, luz, gas y demas recursos
de primera necesidad entre los afios 2011-2014 cuando la crisis golped con mayor intensidad al seno de la clase
media. Sin embargo, si ampliamos el periodo, para el afio 2016 habria comenzado el periodo de recuperacion
superando ampliamente los niveles de consumo previos al impacto de la recesidn para el afio 2018.

Otra de las conclusiones que hemos podido extraer versa acerca de los preocupantes incrementos en los
indices de pobreza y riesgo de exclusidn social después de transferencias sociales. La destruccion de empleo
unida a la extensidn de la precariedad en las condiciones laborales ha cimentado la base para que el conjunto
del ciclo recesivo econémico de la pasada década terminara por dinamitar y propiciar los incrementos en ratios
de pobreza. Respecto a la tasa de riesgo de pobreza, en el afio 2018 alin se mostraban datos superiores al inicio
de la crisis evidenciando la nula capacidad del ciclo expansivo y de las politicas aplicadas para corregir tales
tendencias. De hecho, hemos podido comprobar cémo la exclusion social afectaba de manera dispar en funcidn
del nivel de educacién, estableciendo claras diferencias en el seno de la clase media aunque con la sorpresa de
observar un importante incremento de tales datos en poblacién con estudio y formacién superior como nunca
hasta ahora se habia producido. Para finalizar, queda mas que evidenciada la erosidn en la estructura de la
economia espainola. Los modelos de crecimiento y desarrollo aplicados durante décadas en nuestro pais,
aupados por las distintas burbujas crediticias y el bajo valor afiadido de los diferentes sectores de nuestra
economia, dilataron los efectos del impacto de la crisis de los que a dia de hoy nos seguimos lamentando. La
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degradacién no solo de la sociedad y su capacidad econémica sino también de multiples instituciones, genera
la necesidad de aplicar reformas en las mismas con el fin de garantizar su funcionamiento.

Son muy dispares los retos a los que se enfrenta en conjunto la clase media, empezando por el progresivo
envejecimiento de nuestra sociedad, el conjunto de deficiencias del mercado laboral espafiol o la completa
insostenibilidad de las finanzas publicas lastradas por el desmesurado déficit publico. Retos mayusculos que
requieren de la aplicacion de reformas estructurales ambiciosas, con el propdsito de salvaguardar el
funcionamiento y cobertura de las instituciones publicas y el estado de bienestar que da cobijo al conjunto de
la clase media.
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